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Editorial

Proyecto de Ley de
representatividad agraria:
lenmiendas o remiendos?
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n la tramitacion del “Proyecto de Ley por el que se regula el procedimiento para la
determinacion de la representatividad de las OPAs y se crea el Consejo Agrario” nos
hemos visto sorprendidos por una enmienda presentada por el Grupo Parlamentario
[U, ICV-EUIA, CHA: LA IZQUIERDA PLURAL en ¢l que proponen una enmienda al
art1l, apartado 4. que dice:

" Asimismo. a propuesta de las organizaciones profesionales agrarias
representativas, podran cederse bienes inmuebles de titularidad de la citada
Comision Gestora a las Confederaciones Estatales de Cooperativas del sector
agroalimentario en la formay plazos que se determine”

Y en la motivacion dice que “es discriminatorio que a las OPAs para disponer de
un patrimonio se les exija una representatividad acreditada mediante consulta,
mientras que se mantiene el derecho de uso a entidades a las que no se obliga a
ningun tipo de concurrencia o acreditacién y que. en todo caso. no son
representativas de agricultores y ganaderos que generaron con sus participaciones
los bienes patrimoniales”. Parece que tanto las OPAS como el Grupo Parlamentario
de Izquierda Plural han leido poco en esta materia. Si se molestasen en ojear la Ley
Sindical 2/1971, verian que en su articulo quinto, punto 2, en cuanto a los obligados a
sindicarse se citaba expresamente los socios de las cooperativas, quedando obligados
también segtin su articulo sexto a satisfacer las cuotas sindicales. Y con estas cuotas
se genero el patrimonio de un Hotel en Guardamardel Segura que, por cierto se ha
liquidado quedando el dinero a disposicion de las OPAS, y el Edificio de Agustin de
Betancourt. Y ya puestos, hay que decir que tal edificio compuesto de ocho plantas
fue adjudicado a las tres OPAS y a Cooperativas Agroalimentarias en razén de dos
plantas por Entidad. De igual forma que ahora pretenden quedarse con la sede de
Cooperativas Agroalimentarias por medio de esta enmienda, hace no mucho usaron
otros artilugios para quitarle la otra planta que les correspondio.

Lo anterior no es alta politica. no se engafie ¢l lector. es simplemente una maniobra
de las OPAs para que Cooperativas Agro-alimentarias de Espafia les pague un
alquiler de la 42 planta de Agustin de Bethancourt.

Para ello recurren al Secretario General de [U, y miembro historico de COAG, Sr.
Cayo Lara, paraque les ampare en su pretension y ise produce el milagrol. los
representantes de las OPAs nacionales que no suelen ponerse de acuerdo para casi
A " o nada realmente importante, silo hacen para esto y en un tiempo record: que las
cooperativas paguen o que se vayan del edificio para que ellos lo puedan alquilar a
Plco OF ORO “precio de mercado”.i Olé para Don Cayoy los que con ély a él vani

Por otra parte, dicen que ellos se reconocen herederos de las propiedades de la
estructura sindical anterior a 1.976 a través del peregrino argumento de que los
agricultores pagaron las cuotas de las antiguas Camaras Agrarias y ellos son sus
representantes...y les apoya en su argumento i La izquierda Plural i. iCosas veredes,
amigo Sancho, que haran hablar a las piedras..I. Lo cierto es que quienes no existian
entonces, por razones bien conocidas, eran las OPAS, salvo que se declaren
continuadoras del sindicalismo vertical y obligatorio, cosa que esperamos no suceda.
Si de pagar se trata, los socios de las cooperativas, como se ha comentado, también
pagaron cuotas a las Hermandades, antecesoras de las Camaras Agrarias y por tanto
tenemos como minimo tanto derecho como tienen las OPAs al disfrute del
patrimonio generado precisamente en los afios que estas Entidades no existian.

Y por otra parte, nosotros no podemos medir nuestra representatividad en el
mundo cooperativo porque una sola estructura compuesta por mas de 3000
cooperativas representa a todo el cooperativismo agrario del estado espariol.

Ya podian aprender otros... <%
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FERNANDO MARCEN BOSQUE

Tras diez anos como presidente de Cooperativas
Agroalimentarias de Aragon simultaneado con
seis como presidente de Coooperativas
Agroalimentarias de Esparia, Marcén no se
volverd a presentar en las proximas elecciones

0 somos muy originales,
pero la primera pre-
gunta cuando alguien
se va es ;porqué?

No hay una sola razén, son mu-
chasy depende de en qué momen-
to me lo pregunten doy mas impor-
tancia a unas que a otras. No cabe
duda que son cargos que si te los to-
mas en serio, COmo creo que mo-
destamente he hecho, desgastany re-
quieren cada dia mas energia. Im-
poner es mas facil, pero no es afor-
tunadamente el estilo de mi organi-
zacion ni el mio. La basqueda del
consenso es siempre dificil y traba-
josa. A esto se suman situaciones de
la vida personal, familiar y por su-
puesto profesional pues no se olvi-
den que yovivode cultivarla tierra,
esloque me ha traido aqui. lo que se-
guiré haciendoy lo que no puedo se-
guir descuidando.

¢Ha merecido la pena tanto es-
fuerzo?

Creo que en estos 10 afios, apo-
yado por mi Consejo Rectory porel
equipo técnico de Cooperativas
Agro-alimentarias de Aragon (CAA),
hemos conseguido un nivel de con-
senso ejemplar. En diez afios no ha
sido necesaria una sola votacién en
el seno del Consejo Rector, todo se
ha conseguido por acuerdo. Ademas
hemos ampliado nuestros servi-
cios a las cooperativas de forma
muy relevante y hemos consolidado
nuestra situacion economica.

Hemos venido preparando a las
cooperativas para los cambios que

hoy ya han empezado a producirse
y hemos logrado transmitir a la so-
ciedad laimportancia econémicay
social que representa el cooperati-
vismo agrario.

Nuestras estructuras son mas
fuertes y mas maduras que hace
diezafnos.Noes s6lo un logromio o
del Consejo Rector, es de todos los
que forman parte de CAA.

¢0ué no ha conseguido?

Me frustra pensar que no he lo-
grado llegar a nuestros politicos,a los
aragoneses me refiero. En parte es
culpamiay de la organizacion, pero
por otra parte también lo es suya. Al
gunos de ellos representan a unas
personas y a un territorio que des-
conocen. Suena duro pero lo veo asi.
Tuve la oportunidad, como presi-
dente nacional, de mostrar a repre-
sentantes del Parlamento espariol al-
gunas realidades cooperativas in
situ'y no sélo se admiraron de lo que
se ha conseguido por las cooperati-
vas agrarias sino que cambiaron su
forma de pensar y actuar al respec-
to,sin duda dimos un gran paso. Qui-
za el proximo presidente lologre en
Aragon, seguro que si.

¢Como ve a las cooperativas a
medio y largo plazo?

Las cooperativas fueron fundadas
por agricultores y ganaderos tan va-
lientes, decididos e inteligentes
como poco formados. Se enfrentaron
a unas estructuras sociales y eco-
noémicas hostiles y consiguieron sa-
car adelante este proyecto que sigue
siendo valido mas de 100 afios des-

Ha sido un tiempo
intenso, duro y esforzado
pero lo mejor son los
agricultores y ganaderos,
alma de nuestras
cooperativas

pués (como sin ir mas lejos mi pro-
pia cooperativa). Como compren-
deréis,en ese tiempo han pasado pe-
dregadas. sequias, plagas, malos mi-
nistros (que son plagas sin trata-
miento posible), catastrofes econo-
micas, revoluciones y guerras pero
seguimos aqui. Atn ahora,en mitad
de este desastre econdmico en el que
estamos, seguimos creando empleo,
riquezay balanza de pagos positiva.

A GENERAL

Por tanto. sé que tenemos futuro
porque yalo hemos vivido. Lo dificil
es saber si seremos capaces de abor-
darlo con mas o menos eficacia. Ne-
cesitamos crecer en tamario para po-
der destinar dinero aacciones que en
el futuro nos aseguren posicion en el
mercado y solidez. pero también
tenemos que volver a nuestros va-
lores. Hace poco decir esto en algu-
nas reuniones de cooperativistas
eravisto como obsoleto. Hoy ya no,
porque nos hemos dado cuenta de
que, lo que ha pasado, ha sido causa
de que cuanto mds dinero entra,
menos principios caben ymenos se
mira como se ha conseguido y
cuando ya no quedan principios
vale todoy esel caos. Le pondré un
ejemplo. Warren Buffetes unode los
hombres mas ricos del mundo. Tie-
ne cinco hijos. todos dedicados alas
finanzas menos uno que es agricul-
tor. Pues ha sido precisamente al
agricultor al que ha elegido como su
sucesory cuando le preguntaron por

qué contestd que “era el tnico que
producia cosas reales y sabia lo que
costaba ganar dinero’.

Tenemos valores (aunque nece-
siten que les quitemos un poco ¢l
polvo). tenemos estructuras poten-
tes, capacidad de cambio, inteli-
gencia, preparacion y capital. No
tenemos excusas si no logramos
estar ala altura de los tiempos y es-
toy convencido de que lo lograre-
mos.

Durante estos anos hemos pre-
parado bien la tierra, hemos abona-
doylahemos sembrado. Si el tiem-
po acomparia tendremos una cose-
cha de la que se hablara mucho
tiempo.

¢Y la presidencia de Cooperativas
Agroalimentarias de Espana?

Aunque me quedarian dos afios
para renovar. creo que igualmente ha
llegado el momento de dejarlo. Ac-
cediala presidenciade CAE tras la
muerte de Joaquin Pérez de Obanos
y tras seis afios y tres ministros es
hora de dejarle el sitio a otro. Nues-
tra organizacion tiene lideres pre-
parados y capaces. Mi sustitucion no
serd un problema, como en toda or-
ganizacion madura.

Le dejo que termine como quie-
ra

Ha sido un tiempo intenso, duro
y esforzado. Me ha dado algtn dis-
gusto y muchas satisfacciones y la
oportunidad de conocer a gente
muy interesante. De entre todos
ellos. me quedo con los agricultores
y ganaderos que son el alma de
nuestras cooperativas, gente dura, su-
frida. honrada que todoslos dias se
levanta para que los demas puedan
comer y algunos de ellos, atn en-
cuentran tiempo, siempre robado a
lavida personal, paradedicarloa sus
comparieros en una cooperativa,
grande o pequefia. rica o0 modesta
que procura mejorar la vida de todos.

Y finalmente yaunque lo haréen
la Asamblea del 30 de mayo, quiero
agradecer a todos los que han tra-
bajado a mi lado estos diez afos la
confianzay esfuerzo que me han de-
mostrado. También quiero excu-
sarme si heri alguna susceptibili-
dad.

Por altimo quiero proclamar que
ha sido y es para mi un orgullo ser
agricultor y cooperativista.

Gracias de todo corazon. |

Cuenta agrana

Ayudas PAC

AgroSeguro

AgroPyme

Bantierra
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Factura eléectrica:

los consumidores pasan a la accion

José Maria
Yusta Loyo

DR. INGENIERO
INDUSTRIAL, PROFESOR
TITULAR DE LA
UNIVERSIDAD DE
ZARAGOZA

Y CONSULTOR DE
EMPRESAS

1 consumidor es el es-
lab6n mas débil en la
cadena del suministro
de la energia eléctri-
ca, y esta afirmacion
refuerza su validez des-
de que Espana facilit6 la apertura a
la competencia en el sector eléctri-
coapartirde 1998, ya que todos los
usuarios tienen la posibilidad de
contratar el suministro en el mer-
cado liberalizado con el proveedor
que deseen pero pocos tienen la ca-
pacidad real de hacerlo, bien porque
carecen de informacion o de pre-
paracion técnica para abordar un
asunto cada vez mas complejo.

La complejidad deriva en parte
de laextensa normativa legal que re-
gula el funcionamiento de las dis-
tintas actividades de produccion,
transporte, distribucién y comer-
cializacion de la electricidad, pero
también del propio funcionamien-
to de los mercados eléctricos, ca-
racterizados por una concentracion
empresarial elevada e insuficiente
competencia.

Fruto de los problemas de regu-
lacion del sector eléctrico espariol,
el precio de la luz aument6 en Es-
pafia un 70% entre 2003 y 2012, si-
tuacion agravada con la tltima re-
forma energética del gobierno en
2013 por el significativo aumento del
coste fijo de la potencia contratada
(figura1). que por ejemploen el caso

de comunidades de regantes al-
canzayael 50% del coste total del su-
ministro eléctrico. Es un dato obje-
tivo que el promedio de las empre-
sas espafiolas pagan un precio su-
perior por el suministro eléctrico
que la mayoria de sus homénimas
europeas, lo que esta cuestionando
incluso la mejora de la competitivi-
dad industrial conseguida en los
tltimos afios mediante ajustes sa-
larialesy la contencion de los precios
de bienes y servicios.

El precio de la energia eléctrica se
compone fundamentalmente de
dos términos, uno referidoala pro-
duccioén y otro al transporte de la
electricidad (Figura 2). El primero, el
coste de la produccion de la elec-
tricidad, resulta de la competencia
entre los generadores eléctricos en
las subastas diarias del mercado
eléctrico mayorista, y alcanza en
Esparia valores similares a los de
otros paises europeos. El segundo
término es el peaje por el uso de las
redes eléctricas. establecido peri6-
dicamente por el gobierno mediante
el Boletin Oficial del Estado, que re-
cauda los costes regulados del sis-
tema eléctrico, no soélo la retribucion
a las empresas eléctricas de trans-
porte y distribucion sino también
otros costes que han crecido de
manera imparable en los altimos
anos.

El aumento del déficit tarifario
como consecuencia del crecimien-
to exponencial de estos costes re-
gulados del sistema eléctrico. prin-
cipalmente las partidas destinadas

FIGURA 1. EVOLUCION DEL COSTE DEL TERMINO FIJO
DE POTENCIA CONTRATADA EN ESPANA DESDE 2007

Precio potencia comtratada £fkW-afio

EEEER R

LSS

a la retribucion de las primas a las
energias renovablesy ala deuda por
el déficitacumulado, ha terminado
por trasladarse a los precios finales
de la electricidad que pagan em-
presas y consumidores domésti-
cos, alcanzando valores insosteni-
bles para muchos hogares,empresas
y negocios.

Por otro lado. en los tltimos afos
las féormulas ofertadas por las em-
presas comercializadoras a los con-
sumidores para el suministro eléc-
trico han ido ganando también en
complejidad, especialmente por la
introduccion de los contratos inde-
xados, que no garantizan un precio
fijo anual sino un precio variable
mensual o incluso horario en fun-
cion del comportamiento del mer-
cadoeléctrico diariode OMIE o de
los mercados eléctricos de futuros
(Figura 3). Estos nuevos formatos de
ofertas son adoptados principal-

mente por grandes consumidores in-
dustriales, pero no cabe duda que las
comercializadoras iran extendiendo
enel futuro las estrategias de ofertas
donde el traspaso del riesgo del
mercado a los consumidores conti-
nuard creciendo.

Sin embargo. la expectativa de un
beneficio potencial basado en la va-
riacion diaria de los precios del
mercado eléctrico no es tan atracti-
va para muchas organizaciones,
bien porque prefieran consignar
una partida presupuestaria anual
estable, bien porque no deseen asu-
mir los riesgos derivados de un
mercado con mucha volatilidad e in-
certidumbre.

Ante esta situacion, es preciso
que tanto las empresas como los
usuarios domésticos adopten un
papel cada vez més activo enla con-
tratacion de la electricidad, infor-
mandose y forméandose sobre los as-

FIGURA 2. FORMACION DEL PRECIO DE CONSUMIDORES FINALES DE ELECTRICIDAD
EN CONTRATOS CON COMERCIALIZADORAS

pectos técnicos, econémicos y le-
gales que les permitan aprovechar
las oportunidades del mercado eléc-
trico liberalizado y reducir el coste
de sus facturas mensuales de elec-
tricidad.

Seguimiento y optimizacion

de las facturas eléctricas
Lainformacion que se facilita en las
facturas depende de cadaempresa
comercializadora. ya que no existe
un formato normalizado a tal efecto
por el gobierno.

Las empresas comercializado-
ras de electricidad facturan men-
sualmente el consumo eléctricoalos
consumidores, a partir de los datos
facilitados por la empresa distri-
buidora, responsable de la lecturade
los datos registrados en el equipo de
medida del cliente. Se exceptua el
caso de la factura de los consumi-
dores en baja tension de hasta 15 kW
de potencia contratada, que de nue-
vodesde 2013 vuelve a ser bimestral
y recoge lecturas reales del contador
(y no lecturas estimadas como su-
cedia entre 2008 y 2012), si bien el
consumidor que lo desee podra
mantener el sistema de pago men-
sual (Real Decreto 1718/2012,de 28
de diciembre. por el que se deter-
mina el procedimiento para realizar
lalecturay facturacion de los sumi-
nistros de energia en baja tension
con potencia contratada no superior
al5kW).

En este proceso, la facturacion
eléctrica estd sometida a diversos
agentes y procesos, y las posibili-
dades de error son apreciables, tan-
toerrores en lecturas como errores
informaticos. Por tanto, conviene
realizar un proceso de seguimiento
de la facturacion que asegure la co-
rrecta liquidacién de los importes
adecuados por el suministro eléc-
trico efectuado al consumidor.

Hay que prestar especial aten-
cion a las frecuentes modificaciones
que el Gobierno realizaen la tarifas
de acceso (peajes 0 ATRs, ltima mo-
dificacion el 1 de febrero de 2014 me-
diante  orden  ministerial
IET/107/2014)y en otros conceptos
regulados del precio de la electrici-
dad (pagos por capacidad, retribu-
cion del operador del mercadoy del
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FIGURA 3. EVOLUCION DEL PRECIO DE LA ELECTRICIDAD EN EL MERCADO DIARIO
MAYORISTA ESPANOL DE OMIE
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sistema), que pueden suponer mo-  sible también contratar distintos No debemos

dificaciones en los precios que el
consumidor paga mensualmente
en su factura por el suministro de
electricidad.

Elseguimiento de la facturacion
mensual puede servir también para
preparar los datos de consumo ac-
tualesy futuros para la siguiente so-
licitud de ofertas, al vencimiento
del contrato actual.

Es preciso recordar que existe ha-
bitualmente en los contratos una
clausula que obligaalas partes are-
alizar un aviso con antelacién de en-
tre 30 a 60 dias, segin laempresa co-
mercializadora, si no se desea pro-
rrogar el contrato de suministro vi-
gente. Por tanto, es recomendable
comenzar a preparar la peticion de
ofertas y la negociacion de un nue-
vo contrato de suministro eléctrico
al menos 3 meses antes de la fecha
de vencimiento del contrato actual.
La decision de prorrogar o no un
contrato de suministro por parte del
cliente dependera de la evolucion de
los precios del mercado eléctrico
mayorista, especialmente del mer-
cado de futuros: si los precios del
mercado se encuentra a la baja (Fi-
gura 4), el cliente estard interesado
en solicitar nuevas ofertas a pre-
ciosinferiores a los firmados el afio
anterior.

Elconsumidor debe preocupar-
se de su factura mensualmente y to-
mar acciones de control de su con-
sumo para intentar minimizar el
coste del suministro. El contrato
que firma un cliente con una em-
presa comercializadora de electri-
cidad puede incluir férmulas de
precios distintos en diferentes pe-
riodos horarios. o clausulas de pe-
nalizacién o bonificacién en fun-
cién de pardmetros del consumo
eléctrico realizado. Ademas es po-

valores de potencia (kW) en cada pe-
riodo tarifario, segtin la tarifa de ac-
ceso correspondiente.

Asi las principales acciones de vi-
gilancia que debe realizar el consu-
midor son:

Supervisar los excesos de de-
manda eléctrica (kW) que pudie-
ran efectuarse en la instalacion por
encimade la potencia contratada, ya
que repercutird en penalizaciones
aplicables porley (RD 1164,/2001).La
informacion a posteriori de lacurva
de carga mensual (demanda cuar-
tohoraria en kW) puede obtenerse,
en algunos casos, mediante acceso
con clave de usuarioy contrasefia al
servidor de la comercializadora. Si
lo permite el proceso productivo, se
pueden instalar dispositivos limi-
tadores de carga eléctricaen la ins-
talacion, de manera que se limite la
demanda eléctrica de forma auto-
matica a un valor inferior a la po-
tencia contratada en cada periodo ta-
rifario.

En el caso que la demanda de
potencia sea inferior a la contratada,
entonces es urgente la disminucion
de la potencia contratada, ya que per-
mitird una reduccion del coste fijo
del término de potencia de la tarifa
de acceso. Este analisis es especial-
mente relevante dado el elevado
aumento de las tarifas de acceso
desde agosto de 2013, ya que los pre-
cios del término de potencia se han
incrementado mas de un 100%.

En el ejemplo de la figura 5,a la
vista del perfil de la curva de po-
tencia en kW, podria recomendarse
una reduccion de la potencia con-
tratada a4.500 kW.El ahorro por la
reduccion de 500 kW de potencia
contratada en los 6 periodos tarifa-
rios resultaria i56.000 euros anuales!

Conviene analizar si es posible

conformarnos con una
Unica oferta sino buscar
alternativas mas
econémicas por nuestro
suministro de electricidad

la reduccioén de la potencia contra-
tada s6lo en alguno de los periodos
tarifarios. Esto es frecuente en ins-
talaciones que solo funcionan en ho-
rario nocturno (horas de periodo P6
en tarifas de acceso de 6 periodos,
también horas de periodo P3 en ta-
rifas de 3 periodos). donde se con-
trata un valor de potencia reducido
enlos periodos Pla P5y unvalor ele-
vado en el periodo P6. Al respecto,
es preciso indicar que existe una li-
mitacion legal por la que en tarifas
de acceso de 3 0 6 periodos las po-
tencias contratadas deben mantener
la relacion siguiente:
Potri< Potr2< Pote3< Potra< Potes
<Potre
Legalmente es posible realizar
una modificacién de las condiciones
de contratacion de potencia o cam-
bio de modalidad de tarifa de acce-
so en cualquier momento, con la li-
mitacion de que no se puede reali-
zar una nueva modificacién hasta
transcurridos doce meses de la an-
terior. La solicitud de modificacion
debe efectuarse ante la empresa
distribuidora, bien por la empresa
comercializadora con laque el con-
sumidor haya firmado el contratode

FIGURA 4. EVOLUCION DEL PRECIO DE LA
ELECTRICIDAD EN EL MERCADO DE FUTUROS DE

ELECTRICIDAD EN ESPANA
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FIGURA 5. CURVA DE CARGA MENSUAL DE POTENCIA

DE UNA EMPRESA (KW)
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suministro, bien directamente el
consumidor. Basta el envio de una
cartainformando de la peticién a re-
alizar.

Sin embargo. existen unos de-
rechos de acometida (derechos de
extension y derechos de acceso)
que todas las instalaciones paganen
el momento de darse de alta 0 am-
pliar potencia. Sélo los derechos
de extension mantienen su vigencia
durante 5 anos en el caso de que se
reduzca la potencia contratada (RD
1048/2013).

Controlar periodicamente el
consumo de energia reactiva, que de-
venga penalizaciones importantes
en aplicacion de la legislacion si el
factor de potencia mensual en cada
periodo tarifario resulta inferior a
0,95,y muy gravosas sies inferiora
0.80. Las acciones correctoras con-
sistiran en la compensacion del con-
sumo de reactiva mediante instala-
cién o ajuste de baterias de con-
densadores en la instalacion del
consumidor.

Dependiendo de la estructura
horaria de los precios del contrato fir-
mado con la empresa comerciali-

zadora, observar el consumo en los
distintos periodos horarios a lo lar-
godelmes. intentando desplazarel
consumo eléctrico a las horas mas
baratasy reduciéndolo en las horas
mas caras, si el proceso productivo
lo permite.

Sienel contrato se han acepta-
do clausulas con compromiso de un
porcentaje de consumo en un pe-
riodo tarifario determinado o com-
promiso de volumen anual de con-
sumo, serd recomendable realizar un
seguimiento mensual del consumo
registrado en los distintos perio-
dos, con objeto de anticipar las po-
sibles penalizaciones aque hubiera
lugar por incumplimiento del por-
centaje inicial estimado.

En definitiva, tenemos que asu-
mir que el mercado eléctrico halle-
gado para quedarse y que los con-
sumidores nos vemos obligados a
preocuparnos mensualmente de
las facturas eléctricas, estar atentos
al vencimiento de nuestros contra-
tos y no conformarnos con una tni-
caoferta sino buscar alternativas mas
econdmicas por nuestro suministro
de electricidad. =
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EL REPARTO DE LOS PAGOS ACOPLADOS

DESTINADOS A LA GANADERIA
SOMETIDOS A CONSULTA POR PARTE

DEL MAGRAMA

YOLANDA PARRILLA. COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS ARAGON

| ministerio de Agricultura, ali-
E mentacion y Medio Ambiente ha
enviado un cuestionario a Coope-

rativas Agroalimentarias, Organizacio-
nes Profesionales Agrarias y Comunida-
des Auténoma para disefiar los nuevos pa-
gos acoplados dirigidos a los sectores ga-
naderos. En este cuestionario se somete a
nuestra consideracién aspectos como:

* Criterios para que un animal sea elegi-
ble para recibir estos pagos

* Criterios sobre la permanencia de los
animales en la explotacion y control del nt-
mero de animales primables.

¢ Limites maximos y minimos de ani-
males primables dentro de una explota-
cion.

* Criterios adicionales que deben cum-
plirlos animales o las explotaciones para
contar con una ayuda diferenciada.

Cooperativas Aagroalimentarias, tanto
anivel autonémico como Nacional aboga
por un reparto NO lineal. en el que una
parte del presupuesto destinado a cada
sector ganadero se reparta en funcion de
unos criterios que mejoren la situacion co-
mercial. sanitaria. genética. etc..de las ex-
plotaciones. i

Abril 2014
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Coqperaivas
agro-alimentanas

LA INTERPROFESIONAL DEL SECTOR
CUNICOLA FIRMA UN CONVENIO DE
COLABORACION CON EL INIA PARA
PONER EN MARCHA LINEAS DE
INVESTIGACION DE TEMAS QUE
PREOCUPAN AL SECTOR

YOLANDA PARRILLA. COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS ARAGON

ooperativas Agroalimentarias par-
C ticipa muy activamente en la in-
terprofesional del sector cunicola
y las actividades que han llevado a cabo
hasta el momento se han valorado muy po-
sitivamente para el mantenimiento de
este sector.
Actualmente se esta poniendo en mar-
cha un proyecto de colaboracion con el

INIA. financiado mayoritariamente por el
sector, en el que se llevaran a cabo varias
lineas de investigacion:

* Mixomatosis

* Enfermedades hemorragicas

* Bienestar Animal

* Enteropatia

* Alternativas en la gestién de cadave-
res.

Las plantas de cogeneracion tratamiento
purines pueden ser inviables

Actualmente, se
encuentra en vigor

la Ley 24/2013, del sector
eléctrico, que establece
que estas plantas sufran
un cambio sustancial
en la retribucion por la
venta de la electricidad
producida

esde Cooperativas

Agro-alimentarias

se han llevado a

cabo diferentes ac-

ciones encamina-

dasa poner de ma-
nifiesto aspectos de lanueva Ley de
medidas fiscales para la sostenibili-
dad energética. aprobadas a finales
de 2012. Concretamente, se esta ha-
ciendo hincapié sobre el borrador de
la Orden Ministerial que fijarala re-
muneracion que percibira la coge-
neracion en funcion de ciertas ins-
talaciones “tipo”. debido a que la
actual propuesta econémica su-
pondria la inviabilidad de las plan-
tas.

ASPECTOS REGULATORIOS

La normativa que se regulabala ac-
tividad de produccion de energia
eléctrica en régimen especial. in-
corporo este hecho diferencial hacia
una cogeneracion convencional, in-
corporando un régimen econ6mico
especifico a estas plantas, que ase-
gurd la viabilidad econémica de las
mismas.

Actualmente, se encuentra en
vigor la Ley 24/2013, del 26 de di-
ciembre, del sector eléctrico, que es-
tablece que estas plantas sufran un
cambio sustancial en la retribucion
por la venta de la electricidad pro-
ducida a partir del13 de julio de 2013.

A dia de hoy. se encuentra pen-
diente de aprobacién un Real De-
cretoy una Orden Ministerial sobre
Renovables. Cogeneracion y Resi-
duos que fijan los parametros retri-
butivos para este tipo de plantas. La
propuesta de orden se encuentraen
periodo de alegacionesy plantea una
reduccion del 40 % de la retribucion
econdmica para la venta de electri-
cidad que hace inviable la conti-
nuidad de las plantas de tratamien-

En Aragon se estan

buscando medidas para
estas zonas que puedan
financiarse a través del

futuro programa de
desarrollo rural

to de deyecciones ganaderas.

Este cambio normativo, supone
una quiebra del pacto alcanzado
por el sector con el Ministerio de In-
dustriaen el ano 2007 y en virtud del
cual se produjo su autorregulacion.
A partir de este momento y bajo el
amparo del Real Decreto 661/07, se
garantiz6 la supervivencia de todas
las instalaciones del sector por un
minimo de 15 afios desde su fecha de
puesta en marcha (de las cuales cin-
code ellas entraron en operacion co-
mercial en el afio 2009).

Si se confirma la aprobacion de
la propuesta de Real Decreto porel
que se regula la actividad de pro-
duccion de energia eléctrica a par-
tir de fuentes de energia renova-

bles, cogeneraciony residuos yla Or-
den Ministerial de aplicacién. que no
contempla las especificidades de
las plantas de cogeneracion de tra-
tamiento de purines. el cierre de las
mismas puede ser definitivoyaque
las conduce a una situacion de flujos
de caja negativos, desde el momen-
to de su aplicacion.

Enlaactualidad mas de 3.000 ex-
plotaciones ganaderas gestionan
sus excedentes de purines en las 40
plantas de tratamiento que hay en
Espana. Las plantas permiten a es-
tas explotaciones porcinasllevara
cabo una correcta gestién de los pu-
rines, especialmente en zonas don-
de la actividad ganadera supone el
mads importante motor economico
del territorio. Su desaparicion, sin
una alternativa viable, pondra en
graves dificultades a estas explo-
taciones.

La problemadtica es especial-
mente importante en aquellas zo-
nas donde existe una alta concen-
tracioén de granjas y no hay otras al-
ternativas agronomicas.

No debe olvidarse que el sector
porcino, con el apoyo de la Admi-
nistracion, aposto en su momento
por las plantas de tratamiento de
purines. y al amparo del Real De-
creto 661/2007, se garantizo la su-
pervivencia de todas las instala-
ciones del sector por un minimo de
15 anos desde la fecha de puestaen
marcha.

En Aragén se estan buscando
medidas alternativas para estas zo-
nas que puedan financiarse a través
del futuro programa de desarrollo
rural de nuestra comunidad aut6-
noma. A su vez se sigue negocian-
do a nivel Nacional, a través de co-
operativas Agro-alimentarias para
que la plantas de cogeneracion exis-
tentes puedan seguir funcionando
de una manera viable. |
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Cesiones de Pago Unico,,
asunto estrella de la PAC 2014

La introduccion de importantes novedades para el proximo periodo 2015-2020 en relacion a
requisitos que habrdn de cumplirse para poder ser perceptor de pagos directos de la Politica Agricola
Comun, va a suponer en bastantes casos anticipar determinadas acciones de cara a garantizar el
acceso a los pagos de la PAC del proximo ano

Adolfo Aragues

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

a declaracion de la

PAC de 2014 no pre-

senta tan apenas nove-

dades en su tramita-

cion respecto a las de

los altimos afos. Sin
embargo, la introduccion de im-
portantes novedades para el pro-
ximo periodo 2015-2020 en rela-
cion a requisitos que habrdn de
cumplirse para poder ser percep-
tor de pagos directos de la Politi-
ca Agricola Comun, va a suponer
en bastantes casos anticipar de-
terminadas acciones de cara a ga-
rantizar el acceso a los pagos de la
PAC del préximo afo. Basica-
mente, el requisito mas restrictivo
va a ser la introduccion de la figu-
rade "Agricultor activo”, que se de-
fine como aquel que, como maxi-
mo, ¢l 80% de sus ingresos agra-
rios provienen de pagos directos
de la PAC. Esta definicion no afec-
tara a aquellos solicitantes que
perciban menos de 1.250 € de
ayudas directas. Este factor limi-
tante en el acceso a las ayudas se
ve fortalecido por el hecho de que
a partir de 2015, cuando se pro-
duzcan cesiones de derechos de
Pago Basico (el equivalente en
2015 a los actuales derechos de

'I-nr
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Pago Unico). tanto cedente como
cesionario habran de cumplir con
la citada definicion de “"Agricultor
activo™. En consecuencia, en de-
terminadas circunstancias vaare-
sultar conveniente anticipar la
cesion de los actuales derechos de
Pago Unico, dado que en laactual
campafnia PAC2014 no existe el
factor limitante explicado ante-
riormente. El presente articulo tie-
ne por objeto informar de las con-

La cesion de derechos
tendra efectos con
independencia de que el
comprador o arrendatario
haya cobrado algun tipo
de ayuda directa en 2013

secuencias que pueden tener so-
bre la asignacion de derechos de
Pago Basico en 2015 las cesiones
de derechos de Pago Unico que se
comuniquen a la administracion
durante el periodo de presentacion
de la solicitud tnica correspon-
diente al afio 2014, es decir, entre
el 17 de febrero y el 15 de mayo de
2014. Si bien la normativa al am-
paro de la cual se realizan estas ce-
siones no ha cambiado con res-

pecto a 2013, en los casos que se in-
dican en la presente nota su re-
sultado puede tener efecto sobre
la asignacion de derechos de Pago
Basico de 2015. Aspectos clave a te-
neren cuentaala hora de realizar
una cesion de derechos de Pago
Unico en 2014

1. Requisitos para recibir una asig-
nacion de derechos de Pago Bdsico
en 2015. Para que un beneficiario
pueda recibir una asignacion de de-
rechos de Pago Basico en 2015,
debera cumplir tres requisitos:

a. En 2013 debe haber cobrado
algtn tipo de ayuda directa o haber
recibido derechos de Pago Unico
de la reserva nacional en 2014.

b. Debe cumplir con el requisi-
to de ser agricultor activo.

¢. Debe presentar una solicitud
de ayuda con hectareas admisibles
en 2015.

Ademas. es necesario tener en
cuenta que el nimero maximo de
derechos que podran asignarse a un
beneficiario serd igual al namero de
hectdreas con derecho aayuda que
teniaen 2013 o, sila cifraes menor,
al ntimero de hectareas admisibles
que declare en 2015.

2. El derecho derivado de haber co-
brado algtin tipo de ayuda directa en
2013 se puede transmitir con efectos
en la asignacion de Pago Bdsico de
20715, en el caso de cesiones con tie-
rras. En el transcurso del periodo de
cesiones correspondiente al afio
2014, cuando un beneficiario ceda
sus derechos de Pago Unico me-
diante una venta o arrendamiento
con tierras, ya sea total o parcial,
transferira el derecho derivado de
haber cobrado algin tipo de ayuda
directaen 2013 por las hectareas que
corresponda en proporcion a los de-
rechos cedidos. Cuandolaventaoel
arrendamiento tengan lugar por la
totalidad de los derechos, se enten-
dera que transfiere el derecho deri-
vado de haber cobrado algtin tipode
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ayuda en 2013 por la totalidad de la
superficie determinada para ese
ano.

Por su parte. cuando en el trans-
curso del periodo de cesiones co-
rrespondiente al afio 2014, un be-
neficiario adquiera derechos de
Pago Unico mediante una venta o
arrendamiento con tierras, total o
parcial, recibira de oficio el dere-
cho derivado de haber cobrado al-
guna ayuda directa en 2013, por las
hectareas correspondientes. Asi-
mismo. la ayuda que cobre en
2014 por tales derechos, compu-
tara para el calculo del valor inicial
del pago base de dicho beneficia-
rio. En el caso de arrendamientos
que concluyen en 2015 6 poste-
riores anos, si las partes han acor-
dado que, al término del contrato,
el arrendatario debe devolver los
derechos de pago basico genera-
dos a la parte arrendadora, ésta,
siempre que cumpla el requisito
de ser agricultor activo, podra re-
cuperar los derechos generados
junto con las tierras y activarlos. o
cederlos directamente a un nuevo
arrendatario, que igualmente ten-
dra que cumplir la condicién de
agricultor activo. A los efectos an-
teriores, la cesion de derechos
tendrd efectos con independen-
cia de que el comprador o arren-
datario haya cobrado algtn tipo de
ayuda directa en 2013, siempre
que, en todo caso, retina el resto de

los requisitos citados para poder
recibir una asignacioén de dere-
chos en 2015.

3. En el caso de cesiones de derechos
de Pago Unico sin tierras, el derecho
derivado de haber recibido algtin tipo
de ayuda directa en 2013 no puede
transmitirse. Cuando un beneficia-
rio adquiera en el periodo de cesio-
nes de 2014 derechos de Pago Uni-
cosin tierras, con dicha cesion no ad-
quiere del cedente el derecho deri-
vado de haber cobrado algtin tipode
ayuda directa en 2013.

De esta forma, si el beneficiario no
cobroé ayudas directas en 2013, 1a ce-
sion solo tendra efectos sobre el
pago correspondientes ala solicitud
de ayuda de 2014, pero no tendra
efectos sobre la asignacion de de-
rechos de Pago Basico de 2015. Por
su parte, si el beneficiario cobré
ayudas en 2013, podrd incrementar
elvalor de sus derechos siempre que
cumpla los requisitos para recibir
unaasignacion inicial en 2015, pero
debera tener en cuenta la posibilidad
de que le seaaplicadala clausula de
elusion (ver mas adelante) en el caso
de que el importe por hectarea de
sus derechos resulte despropor-
cionado.

En todo caso. cuando un benefi-
ciario ceda derechos de Pago Unico
sin tierras en el periodo de cesiones
de 2014. con la cesion se detraera la
parte proporcional del derecho de-

La cesion solo tendra
efectos sobre el pago
correspondientes a la
solicitud de ayuda de 2014

La normativa comunitaria
prevé la posibilidad de
que los Estados excluyan
de la ayuda a los que
hayan creado condiciones
artificiales para obtener
alguin tipo de ventaja en
el cobro de las ayudas

rivado de haber cobrado ayudas di-
rectas en 2013, de manera que si
cede todos sus derechos de Pago
Unico, el derecho quedara extin-
guido.

4. Efectos en la asignacion de dere-
chos de Pago Badsico en 2015 de los
cambios de titularidad, cesiones, es-
cisiones y herencias que se comuni-
quen en el periodo de cesiones de
2014.Enlos casos de cambios de ti-
tularidad. de denominacion. de es-
tatuto juridico. fusiones, escisiones,
herencias, etcétera, comunicados
en el periodo de cesiones de dere-
chos de Pago Unico en 2014, los be-
neficiarios resultantes de tales cam-
bios. con caracter general. recibiran
el derecho derivado de haber co-
brado las ayudas directas en 2013
que tenia el beneficiario original, pu-
diendo recibir una asignacion de de-
rechos en 2015 si cumplen con el res-
to de los requisitos.

5. Creacion de condiciones artificia-
les. La normativa comunitaria prevé
la posibilidad de que los Estados
miembros excluyan del beneficio de
la ayuda a los beneficiarios que ha-
yan creado condiciones artificiales
para obtener algtn tipo de ventajaen
el cobro de las ayudas de la PAC.
Aestos efectos. la normativa na-
cional que desarrolle todos los as-
pectos relacionados con la asigna-
cién inicial de derechos de pago ba-

sico establecera qué circunstancias
podran ser consideradas como cre-
acion de condiciones artificiales
para el cobro de la ayuda. En parti-
cular, se considerard la acumula-
cion desproporcionada de importes
de ayuda por hectarea, los cambios
de titularidad con fines especulati-
vos, asi como cualquier tipo de ce-
sion de derechos de Pago Unico
cuyo objetivo sea incrementar o re-
ducir la superficie de la explota-
ci6n de manera artificial.

6. Venta o arrendamiento, total o
parcial de explotaciones, realizadas
a partir del 16 de mayo de 2014.1as
ventas o arrendamientos de explo-
taciones, totales o parciales, reali-
zadas a partir del 16 de mayo de 2014,
deberan notificarse a las adminis-
traciones competentes de las co-
munidades auténomas antes del 15
de mayo de 2015.de acuerdo con lo
que establezca la normativa nacio-
nal de aplicacion cuando entre en vi-
gor. Para que dichas transacciones
tengan efectos en la asignacion ini-
cial de derechos de Pago Base. la nor-
mativa aplicable sera la establecida
en el Reglamento (UE) 1307/2013 y
en las disposiciones de aplicacion de
laComision, con arreglo a las cuales
tanto vendedor como comprador o
arrendador y arrendatario, deben
cumplir con los requisitos de agri-
cultor activo que se establezcan
parael ano 2015. M

NUESTROS PROFESIONALES ESTAN A SU LADO

AGRICULTOR
GANADERO
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PARA AYUDARLE CON SU EXPLOTACION
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Resolucion satisfactoria del

conflicto comercial vitivinicola
Union Europea-China

Los representantes de la industria y el comercio
vitivinicola de la UE y China acuerdan cerrar el
contencioso comercial sobre el vino

Yolanda Parrilla

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

hina es un mercado

emergente de gran

importancia para el

vino espariol y euro-

peo al que, inevita-

blemente. Esparia tie-
ne que exportar y por ello todo el
sector ha luchado activamente con
el fin de evitar barreras comerciales
que impidieran la presencia del
vino espariol en un destino tan im-
portante.

Todo el sector vitivinicola ha
acogido favorablemente la resolu-
cion final del acuerdo alcanzado
entre la industria vitivinicola china
y europea, el cual evitard, tal como se
temia, una serie de medidas aran-
celarias adicionales y trabas co-
merciales sobre los productos viti-
vinicolas europeos que hubieran
dificultado su expansion en un mer-
cado creciente tan interesante y es-
tratégico como el chino.

Las organizaciones representa-
tivas vitivinicolas de la Unién Eu-
ropea, el Comité Europeo de Em-
presasdel Vino (CEEV)y de China,
la Asociacion de Bebidas Alcoholi-
cas de China (CADA), han comuni-
cado el pasado 21 de marzo que
han alcanzado un acuerdo “busi-
ness to business” (B2B) por el que se
cierran las investigaciones anti-dum-
ping y anti-subvencion iniciadas
por el pais asiatico el pasado verano
de 2013 sobre las exportaciones de
vinos comunitarios, dando asi paso
también a una nueva fase de coo-

peracion técnicay de intercambios
comerciales, de momento, para los
dos proximos anos.

Este acuerdo, se ha venido fra-
guando en estos tltimos mesesy ha
sido posible por la cancelacién de la
denuncia y la retirada de la queja
contra los vinos exportados desde la
UE por parte de la CADA, presen-
tadas dias antes de que el presi-
dente de la Republica Popular de
China, Xi Jinping, inicie la visitaa va-
rios paises de la Unién Europea y
por vez primera a Bruselas. y. a su
vez, tras el acuerdo alcanzado el pa-
sado 18 de marzo entre el productor
de polisilicio aleman Wacher Che-
mie AGy el Ministerio de Comercio
chino (MOFCOM) para resolver el
contencioso comercial. desencade-
nado en noviembre de 2012, me-
diante el que el pais oriental desis-
tird de imponer medidas de defen-
sa comercial a las exportaciones
europeas de polisilicio, una materia
prima esencial para la produccion de
paneles solares y de que las que el
proveedor alemén eraen la practica
el tinico exportador. por un valor que
rondo6 los 700 M€ en 2011.

La Comisién Europea y los pro-
ductores chinos de paneles solares
llegaron a un acuerdo parecido en
agosto de 2012 para no exportara un
precio inferior al que se comercia-
lizaban en Europa, respetando el
marco de los procedimientos anti-
dumpingyanti-subvenciéndela UE
sobre estos productos.

Todoello viene a confirmar la sos-
pechosa vinculacion que desde el co-
mienzo se intuyo que existia entre

Se estableceran
intercambios reciprocos
de informaciony
comunicacion, con el fin
de supervisar la aplicacion
de la cooperacion mutua

el contencioso comercial UE-China
acausade los paneles solaresydela
exportacion europea de polisilicio
y el conflicto comercial sobre las ex-
portaciones comunitarias de vino
por el presunto perjuicio a los pro-
ductores locales chinos.

Esto comenz6 cuando, el pasado
1de julio de 2013.las autoridades chi-
nas del MOFCOM iniciaron unain-
vestigacion anti-dumping y anti-
subvencion a las exportaciones de
vinos europeos en China, que varios
meses atrds ya venian avanzando
mucho, pero se confirmaron al ha-
cerse publico el contencioso co-
mercial con la UE a causa de los pa-

neles solares.a pesar de que ambas
partes se esforzaran en no reconocer
lavinculacién entre ambos asuntos.

La Comision Europea. los estados
miembros afectados y la propia in-
dustria vitivinicola comunitaria se
vieron obligadas a suministrar la
informacion requerida por el MOF-
COM chino, para lo cual hubo una
amplia respuesta de las empresas
bodegueras europeas exportado-
ras a aquel pais, previamente al ini-
ciode las investigaciones anti-dum-
pingy anti-subvenciones, segtin es-
tablece la OMC. Simultaneamente,
las empresas de ambos lados acor-
daron el pasado noviembre de 2013
en Pekin iniciar un proceso de dia-
logo B2B, alentado por la Comi-
sion Europeay por el Gobierno chi-
no. encaminado a buscar una solu-
cion al conflicto plateado, que ha des-
embocado finalmente en el pactoal-
canzado entre ambas partes, hecho
publico el pasado 21 de marzo.

El pacto alcanzado durante todo
el proceso de didlogo se basaenun
compromiso de la industria china
que ha consistido en retirar las in-
vestigaciones anti-dumping y anti-

subvencion contra las importacio-
nes de vino procedente de la UE Yy,
asimismo , en llevar a cabo activi-
dades de asistencia técnicay de co-
operacion entre ambas partes du-
rante un periodo fijado de momen-
to en dos afos.

Despuésde retirar ladenunciay
dar por clausuradas las investiga-
ciones abiertas por las autoridades
chinas, laindustria comunitaria del
vino facilitara asistencia técnica a las
empresas chinas en materia de vi-
ticultura (experimentacion, cultivo
y técnicas de mecanizacion en vi-
fiedo). vinificacion y controles de ca-
lidad. marketing, realizacién de ca-
tas de vino,ademas de ilustrarlas so-
bre los sistemas de proteccion de las
indicaciones geograficas.

Este programa de asistencia téc-
nica se desarrollard mediante acti-
vidades en Europa, como visitas de
estudio, seminarios y otras activi-
dades de formacion y de practicas.
La industria china del vino, por su
lado, asistira a la industria del vino de
laUE enlaorganizacion de catasen
aquel pais,en la difusion y mejora del
conocimiento del vino entre los
consumidores chinos asicomoen di-
vulgar la cultura milenaria que rodea
al producto.

Del mismo modo. se estableceran
intercambios reciprocos de infor-
macion y comunicacion perma-
nentes, con el fin de supervisar la
aplicacion de la cooperacion mutua,
colaborando a nivel internacional en
todas las actividades de promocion
encaminadas a mejorar las condi-
ciones de penetracion en merca-
dos de paises terceros.

De forma continuada, desde
2007 hasta finales de 2012, el mer-
cado chino del vino ha registrado
un notable crecimiento, como
muestran los datos de las exporta-
cionesdevinode la UEaaquel pais
que alcanzaron 764 M€ en 2012, de
los que 546 M€ (71%) correspon-
dieron a Francia; 89 M€ (1.7%) a Es-
pafay 77 M€ (10.1%) a Italia. En el
ano referido, la cifra del negocio vi-
tivinicola total entre la UE y China
representd un 8,6% de las exporta-
ciones globales de vino comunita-
rio que alcanz6 los 8.865 millo-
nes de euros en dicho periodo. &
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Qrupa caoperativa

presenta sus
novedades en Alimentaria 2014

Grupo Pastores presenta en Alimentaria 2014 las
ultimas novedades de sus dos marcas de cordero
de calidad: Ternasco de Aragon y Agnei Ibérico

OVIARAGON — GRUPO PASTORES

ellunes 31 de mar-
zo al jueves 3 de
abril, Grupo Pas-
tores ha presenta-
do la mas amplia
gama de produc-
tos de cordero en la feria Alimen-
taria de Barcelona, que se agrupan
bajo el paraguas de las marcas Ter-
nasco de Aragon LG.P.y Agnei Ibé-

rico. Ambas han sido las protago-
nistas del stand corporativo ubica-
do en el pabellon Intercarn, como
propuestas de cordero de alta cali-
dad para el mercado nacional e in-
ternacional.

TERNASCO DE ARAGON

Ternasco de Aragon se ha presen-
tado como el sabor de cordero
equilibrado que gusta a todos y
que aporta soluciones a comercia-
lizadores y consumidores. Una car-

Vista general del
stand de Grupo
Pastores en la feria
Alimentaria.

|tqnte!de ’Itfaerla
0 sulta las

distintas refe

C|as de

[ernasco de A

.
- B Agnei lbé

o de
Pastores.

ne de cordero de calidad diferen-
ciada que se ha convertido en la
mas vendida de Espana en los ul-
timos anos.

Tanto refrigeradas como con-
geladas, varias son las gamas de
Ternasco de Aragén que se han
ofrecido: desde el despiece y chu-
leteado tradicional a las noveda-
des en formato tapa o elaborado,
pasando por los de nuevo de-
mandados menudos y pinchos
morunos o los cortes innovadores
como los tournedos.

AGNEI IBERICO

Agnei Ibérico, el cordero pre-
mium mas internacional de Gru-
po Pastores que ya se comercia-
liza en trece paises, ha expuesto en
Alimentaria su exclusiva cartera
de productos ideados para satis-
facer los exigentes paladares de
los comensales de los mejores
restaurantes del mundo.

La peculiar alimentacion y el
peso de sacrificio de este cordero,
evolucion de su hermano Ter-
nasco de Aragén, permiten obte-
ner piezas deshuesadas y desco-
nocidas en ovino como: presa, ca-
rrillén. molletes, solomillo. chu-
rrasco o magret. Agnei ibérico
destaca ademas por su alto con-
tenido en dcido oleico (superior al
51%). que lo sitda entre las carnes
mas saludables del mercado.

La Feria Alimentaria retne
cada dos anos a las empresas de
alimentacion y bebidas mas im-
portantes del mundo y es una pla-
taforma para dar a conocer nues-
tros productos aragoneses a los
profesionales del sector tanto na-
cional como internacional.

La feria ha cerrado con més de
140.000 visitantes, siendo ésta su
edicion mas internacional con un
incremento del 2% de profesio-
nales extranjeros. Pastores ha con-
cluido la jornada muy satisfecho
por la buena aceptacion popular
esperando conseguir nuevas re-
laciones comerciales.

NUTRI
NAV

EL SOFTWARE DE LAS COOPERATIVAS
Y EL SECTOR AGROALIMENTARIO
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Red Ganadera Caspe presento sus
mejores resultados de los ultimos anos

Diez empresas se engloban bajo el sello de RED Ganadera Caspe, con la Cooperativa Ganadera de Caspe como lider del proyecto.
Todas ellas han logrado un 15% de crecimiento en la facturacion del 2013, y un beneficio neto de mds de 2,3 millones de euros

Tomas Fillola

DIRECTOR GENERAL DE RED
GANADERA CASPE

ED GANADERA
CASPE, modelo de
negocio formado
por un conjunto de
empresas coopera-
tivas y mercantiles
del dmbito agroalimentario cuyos
pilares basicos son los de propor-
cionar una verdadera capacidad de
gestion profesionalizada, asi como
la posibilidad de abordar de forma
conjunta iniciativas de inversion.
el pasado 14 de febrero presento,
en el acto presidido por la Alcal-
desa de Caspe, la Excma. Sra. D2
M? Pilar Herrero, una facturacion
de 139 millones de euros en 2013
y present6 a la Sociedad la Seccion
Econoémica dentro de la Coopera-
tiva Ganadera de Caspe.

En el acto, que cont6 con Re-
presentantes de los Partidos Poli-
ticos del Consistorio, Alcaldes de
algunos de los Municipios cerca-
nos. el Consejo Regulador y mu-
chos de sus socios. Intervinieron,
en primer lugar, ¢l Presidente de la
COOPERATIVA GANADERA
CASPE. Don Andrés Martin, quien
hizo un breve recorrido por la his-
toria de la Cooperativa. A conti-
nuacion, Don Tomas Filloa, Di-
rector de la misma. presento la
facturacion de RED GANADERA
CASPE en 2013, pasando a dupli-
carse la cantidad correspondiente
ala COOPERATIVA GANADE-
RA DE CASPE. de 30 Mill. de € en
2007 a los 61 Mill. de € actuales.
Para finalizar las presentaciones y
antes del acto de clausura, la Di-
rectora Financiera D2 M2 Jesus
Tejedor, presento la nueva Seccion
Econémica ante la gran expecta-
cion generada entre los represen-
tantes de entidades Bancarias y ga-
naderos que asistieron.

Enelacto de clausura, la Excma.
Sra. D2 M? Pilar Herrero, comen-
t6 sobre la nueva Seccién Econo-
mica que “sin lugar a dudas, me-
jorara la liquidez a través de un sis-
tema financiero saneado, tanto
por los productos pasivos con

D. Tomas Fillola, D. Andrés Martin Pinos y Diia. M2 Jesus Tejedor, ponentes de

la Presentacion.

T altermar
RIS

La Alcaldesa de Caspe Diia.Pilar Herrero y el Presidente de Red Ganadera
Caspe D. Andrés Martin Pinos en el acto de clausura.

En el centro la Sr. Alcaldesa de Caspe M? Pilar Herrero a su derecha D. Andrés Martin Pinos y a su izquierda D. Tomas
Fillola, Presidente y Director General respectivamente de Red Ganadera Caspe,

unas condiciones ventajosas que
ofrecera a sus socios, como por los
productos activos, que mejoraran
las perspectivas econdmicas a cor-
to plazo”. Del mismo modo. recalco
que 'RED GANADERA CASPE
cumple con las expectativas de li-
derazgo dentro del sector. lo que se
traduce en un lujo parala Ciudad de
Caspe. al poder contar con este
grupo de empresas entre su tejido
empresarial’”.

RED GANADERA CASPE

Este modelo de negocio nacié en
2011 como un conjunto de empresas
lideradas por la Cooperativa Gana-
derade Caspe con el objetivo de al-

Red Ganadera Caspe
cumple con las
expectativas de liderazgo
del sector

canzar una gestion eficiente y com-
petitiva en cada una de sus activi-
dades. Fruto de esa buena gestion,
muchos son los reconocimientos
que la Cooperativa Ganadera de
Caspe ha obtenido de parte de Ins-
tituciones Autonomicas o Nacio-
nales durante éstos ultimos anos:
Premio ala Excelencia Empresarial
20009, Finalista al Premio Pilot a la
excelencia logistica 2011, Finalistaa
nivel Nacional del Premio CEX
2012 a la excelencia en la gestion,
Premio Responsabilidad Social de
Empresas 2013 o el Sello Excelencia
Aragén Empresa 2013.

El objetivo de RED se basaen lo-
grar “ser eficientes para dar renta-

bilidad a los clientes internos como
son los ganaderos. De esta manera
aportaremos valor diferencial a los
clientes externos’.

También el afio 2013 ha sido
tiempo de apostar por la innova-
cion con la puesta en marcha de
una explotacioén de genética por-
cina en la que se trabaja con ani-
males de Alemania y Canada. “es
una férmula mas para conseguir
esa competitividad tan necesaria
y con los animales mas avanzados
conseguimos dar un salto cualita-
tivo”.

SECCION ECONOMICA
La Seccion Econémica representa
una importante herramienta fi-
nanciera para los socios y una al-
ternativa a la banca tradicional,
posicionandola como cercana, pe-
gada al sector y al medio rural.
transparente y potenciadora de
empleo en la Comarca. Sin duda
sera un incentivo de cara a la fi-
nanciaciéon de empresas y ayuda-
rd ala consecucion de objetivos de
la red de empresas en este 2014.
Su funcionamiento es similar al
de una entidad bancaria, con la di-
ferencia de que sus operaciones
de activo (préstamos, pélizas de
crédito) estan limitadas al seno de la
propia Cooperativa. Los usuarios de
la Seccion Econémica pueden ser
tanto los socios de la Cooperativa,
como los socios colaboradores, que
son aquellos que sin poder realizar
plenamente el objeto social coo-
perativo, pueden colaborar en su
consecucion. |
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LA GESTION DE LAS COMPRAS

Compras no es ajena a esta tendencia; es mds, hoy el drea juega un papel protagonista para la
competitividad de las empresasPara estar a la altura de las exigencias actuales y futuras, los
compradores deben de estar formados y ser conscientes de su papel para aportar valor

M? Jesus Tejedor

DIRECTORA FINANCIERA RED
GANADERA DE CASPE

| mundo empresarial
esta lleno de nuevas
exigencias que cons-
tantemente obligan a
las empresas a gestio-
nar de manera mas efi-
ciente. Compras no es ajena a esta
tendencia;es mas, hoy el drea juega
un papel protagonista para la com-
petitividad de lasempresas. Para es-
tar a la altura de las exigencias ac-
tualesy futuras, los compradores de-
ben de estar formados y ser cons-
cientes de su papel para aportar va-
lor. El grupo de Red Ganadera Cas-
pe gestiona mas de 70 millones de
euros en sus compras, de las cuales
un 75% son comodities, y el resto se
reparten en transportes, inversiones,
servicios.... Es sin lugar a dudas. el
mayor capitulo de los costes de la
empresa. Su gestion debe ser reali-
zada por profesionales formados y
con técnicas apropiadas para opti-
mizar el resultado de su trabajo. Es
porello, por lo que el pasado mes de
marzo Red Ganadera Caspe orga-
niz6 un curso de Gestion de Com-
pras,en el que participaron personas
de las diferentes dreas de la organi-
zacion. El curso fue impartido por D.
Miguel Benitez. vicepresidente de
AERCE en Cataluna, que es la Aso-
ciacion Espariola de Profesionales de
Compras, Contratacion y Aprovi-
sionamientos, y que cuenta con mas
de 30 anos de experiencia. Su prin-
cipal mision es la de maximizar la
rentabilidad de las Organizaciones
através de la funcion de comprasy
facilitar las herramientas para el
desempenio de los Profesionales de
Compras.
En el curso se habl6 de Herra-
mientas como el SRM (Supplier

Participantes del curso sobre la Gestion de las Compras junto con el ponente D. Miguel Benitez.

Las relaciones con los
proveedores estan
cambiando. El precio ha
dejado de ser el unico
parametro que tiene en
cuenta un departamento
de compras

Relationship Management). que na-
cen para potenciar la mejorade la co-
municacion con los distintos pro-
veedores de la empresa. para com-
partir con ellos una metodologia, tér-
minos comerciales e informaciony
mejorar la familiaridad entre em-
presay proveedores. En definitiva,
imprimir transparencia en las trans-
acciones para mejorar la competi-
tividad.

Las relaciones con los provee-
dores estan cambiando. El precio ha
dejado de ser el tnico parametro
que tiene en cuenta un departa-
mento de compras a la hora de ele-
gir a sus proveedores. El trato pre-
ferencial, la disponibilidad, el acce-
soalatecnologia.lainnovaciénola
reduccion de riesgos a la hora de re-
alizar una compra. son algunos de los
aspectos que se valoran en la selec-
cion de proveedores, y que suponen
un valor afiadido para la mejora de
los resultados de la compaiiia. Esta

La adecuada gestion

de nuestros proveedores
y la relacion con ellos

es imprescindible para
el éxitoyla
competitividad
empresarial del negocio

relacion se vuelve mads critica si
cabe con los proveedores de mayor
nivel. aquellos que resultan estraté-
gicos para el desarrollo del negocio.
Esahicuando surgen herramientas
como el SRM (Gestion de Relacio-
nes con los Proveedores), para iden-
tificar qué proveedores son estra-
tégicos dentro de la red de sumi-
nistro global y poder aprovechar sus
capacidades e innovacién en la cre-
acion de valor.

Para que una accién como esta
tenga €xito. lo principal es lograr una
buena segmentacion de proveedo-
res, identificar aquellos que son es-
tratégicos para el negocio. valorar la
capacidad de produccion y sumi-
nistro y los riesgos que puede con-
llevar la decision. Un proveedor es-
tratégico debe de estar alineado
con los valores y principios de nues-
tra compania. tener capacidad de su-
ministrar lo que se solicite en tiem-
poy con la calidad requerida cum-
pliendo todas nuestras especifica-
ciones, contar con un equipo hu-
manoy técnico que haga viable lare-
lacién que deseamos y. por su-
puesto, estar interesado en estable-
cer relaciones duraderas, transpa-
rentes y abierta con nosotros.

Otra de las calves principales
después de la segmentacion de los
proveedores es la correcta integra-
cioén de los equipos humanosy téc-
nicos de ambas companias que ga-
rantizara en gran parte el éxito del
programa: asi como de que todos los
departamentos involucrados estén
informadosy tomen parte en la ma-
nera que les corresponda. Entender
laimportancia de las herramientas
necesarias en la gestion del riesgo en
las compras de materias primas es
vital para poder mitigar sus conse-
cuencias de la volatilidad en el pre-
cio y la incertidumbre macroeco-
noémica. Negociar sin tener en cuen-
tala situacién de mercado o usando
s6lo estrategias de cobertura fija,
puede conllevar un alto coste para
algunas companias. En definitiva, la
adecuada gestion de nuestros pro-
veedores y larelacion con ellos esim-
prescindible para garantizar el éxi-
to y la competitividad empresarial
delnegocio, porlo tanto, lainversion
de tiempo, presupuesto y esfuerzo
humano y técnico, dara como re-
sultado el fruto del éxito para nues-
tra compania. M
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| Jornadas Internacionales de Cunicultura en el Castillo de Valderrobres

Exito de publico y participacion

Elisabeth Marti

PERODISTA ESPECIALIZADA
EN COMUNICACION ALIMENTARIA

1 Castillo de Valderro-
bres fue la sede de las
Jornadas Internacio-
nales de Cunicultura,
que contaron con un
alto indice de partici-
pacion en su primer afio con mas de
100 asistentes. Los ponentes han
sido destacados expertos del en-
torno cunicola y procedentes de

diversos puntos de la geografia es-
panola, ademas de paises vecinos,
que aportaron sus conocimientos
técnicos sobre la materia. Las char-
las suscitaron un gran nimero de
consultas por parte de los cunicul-
tores, que mostraron una gran aten-
cion por aplicar dichos conoci-
mientos en sus explotaciones. Noen
vano, el Matarrana concentra el 50%
de la produccién aragonesa junto
con Mas de las Matas en cria de co-
nejos, suponiendo el 5% a nivel na-
cional. Las veterinarias especializa-

das en cunicultura de Grupo Arco-
iris GUCQO, Elvira Martin y Cristina
Fabre han sido las promotoras de
esta iniciativa, junto con Miguel An-
gel Juvero y Juan José Moles, res-
pectivamente jefe del departamen-
to veterinario y director-adjunto de
la agrupacion ganadera. El éxito de
estas primera edicién anima a pen-
sar en posteriores eventos, tal y
como sucedi6 previamente con las
Jornadas Porcinas que también con-
voca anualmente GUCO-Grupo Ar-
coiris. M

Las veterinarias especializadas en cunicultura de Grupo Arcoiris-GUCO, Elvira Martin y Cristina Fabre,
hablaron sobre la importancia del control en las vacunas durante las | Jornadas de Cunicultura

“La mejora de las instalaciones y del manejo de los
animales son puntos clave para consequir una
autentica rentabilidad en las explotaciones”

Cristina Fabre.

¢Por qué es el Matarraiia un pun-
to importante para la realizacion de
estas jornadas?

Es uno de los nacleos mas im-
portantes de Espana enloquea pro-
duccion industrial de conejo se re-
fiere. Si atendemos al namero de
hembras reproductoras que se lo-
calizan en la region, Aragén supo-
ne aproximadamente el 10% del
total de Espania. Entre las comarcas
del Matarranay Mas de las Matas se
contabilizan cerca de 50.000 ma-
dres.lo que supone el 50%de la pro-
duccioén de Aragény el 5% de la na-

cional en conejo. Si a eso sumamos
que en las zonas limitrofes de Cas-
tellony Tarragona también hay un
elevado censo cunicola y que son
areas cercanas en territorio llega-
mos a la conclusion de que somos
una zona con una elevada concen-
tracion de explotaciones cunicolas.
Estas cifras constan en el Informe
sobre El sector de la carne de conejo
en cifras, publicado en mayo de 2011
de la Subdireccién General de Pro-
ductos Ganaderos del Ministerio de
Agricultura, Alimentacién y Me-
dio Ambiente.

“Entre las comarcas del
Matarrana y Mas de las
Matas se contabilizan
cerca de 50.000 madres
reproductoras, lo que
supone el 50% de la
produccion de Aragon
y el 5% de la nacional
en conejo”

Elvira Martin

¢Cual hassido el objetivo de esta
cita?

Principalmente la favorecer la
formacién de los cunicultores de
nuestra cooperativa en temas téc-
nicos que pueden serles de gran
ayuda en su dia a dia, obteniendo
un mejor cuidado de su explota-
cion y, en consecuencia, una mayor
rentabilidad de su negocio. Ade-
mas, este tipo de eventos sirven
como punto de encuentro para
los propios cunicultores y tam-
bién para técnicos y productores, fi-
jandose excelentes relaciones entre

ellos e incluso nuevos negocios y
alianzas.

¢Por qué se le ha dado un ca-
racter internacional?

Nos pareci6 interesante incluir
en el programa las experiencias de
técnicos de otros paises, que por
un lado son expertos en temas cu-
nicolas concretos mientras que
por otro lado pueden darnos una
vision diferente de la forma de
producir en el pais vecino.

¢Qué conclusiones extraéis del
evento?

Elalto indice de participaciény
la buena acogida que han tenido
nos animan a pensar en una se-
gunda edici6n, dado el éxito de las
primeras. En primer lugar vemos
que "habia ganas” por parte de los
cunicultores de que se produjera
un evento de este tipo para poder
aprendery salir de la rutina diaria
de sus explotaciones, compro-
bando que otros productores se
enfrentan a las mismas situaciones
que ¢llos a diario, y todas tienen
siempre solucion. En segundo lu-
gar.y tanto por el resultado de las
encuestas que se recogieron al fi-
nal de las jornadas como por los co-
mentarios durante las jornadas y
dias posteriores, sabemos que fue-
ron del agrado de la gran mayoria
y que esperan que se repitan mas
a menudo.

De cara a las proximas jornadas,
¢qué esperais programar?

Continuaremos con la forma-
cion técnicay especializada parael
sector en los temas que conside-
remos de mas interés para los cu-
nicultores. Siempre pensando en la
mejora de las instalaciones y del ma-
nejo de los animales para mejorar
las producciones en las granjas. ya
que este es un punto clave para con-
seguir una autentica rentabilidad en
las explotaciones. ™
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‘taste

LO MAS DESTACADO DE LAS PONENCIAS

¢ Ernesto Gomez. Cémo aumentar
la rentabilidad mediante la gestion.
(CITA-IVIA). Centro de Investiga-
ciony tecnologia animal del Insti-
tuto Valenciano de Investigaciones
Agrarias. Se debati6 con la prime-
ra charla acerca de la importancia
de hacer gestion para saber ‘donde
esta nuestra explotacion”y para po-
der compararnos con otras granjas
de nuestra zona y de nuestro ta-
mano, y tratar aside mejorar los re-
sultados productivos.

Michel Colin. Nuevas tendencias
nutricionales para el confortintes-
tinal y nuevos aditivos. Animale Co-
prisarl. La charla sobre aditivos fue
quizas la mas técnica. en la que se
hizo inciso en que “tenemos que
empezar a pensar en criar conejos
sin antibidticos’, comentando que
existen diferentes tipos de aditivos
naturales que adicionados al pien-
so 0 al agua pueden mejorar mucho

la salud intestinal de los gazapos.
* Marta Busquet. Diagnostico de
RHDy; situacién actual y manejo
practico de la enfermedad. Labo-
ratorios Hipra. Con la charla acerca
de esta enfermedad virica hemo-
rragica se trat6 de explicar la si-
tuacion actual, analizada por Mar-
ta Busquet. quien trabaja a diario
combatiendo la enfermedad en su
laboratorio, analizando diversos
casos practicos. Esta ponencia tam-
bién generé muchas consultas. ya
que esta enfermedad ha producido
un gran perjuicio para el sector
durante el altimo afio.

* Cristina Fabre y Elvira Martin. Ac-
tualizacion del plan vacunal de
cunicultura. Gucoy Grupo Arcoiris.
Las veterinarias de la sociedad ga-
nadera anfitriona hablaron acerca
del programa vacunal que se esta
llevando a cabo durante los dltimos
afios en la ADS cunicola Matarra-

fa Bajo Aragon Turolense y pre-
sentaron las modificaciones que re-
comiendan para el nuevo periodo.
Fabre y Martin insistieron en que
estas modificaciones son necesarias
paraadaptarnos a los cambios que
las enfermedades. sobre todo viri-
cas. estan manifestando en los al-
timos tiempos. Asimismo también
aprovecharon para resolver pre-
guntas frecuentes de los cunicul-
tores en torno a los tipos de vacu-
nasy su aplicacion.

» Carmen Prieto. Optimizacion de
la reproduccion. Como evitar fallos
reproductivos. Cogal sociedad co-
operativa gallega. La charla sobre
reproduccion estaba pensada para
orientar a los cunicultores sobre
como evitar los fallos reproductivos,
analizando cuales son los puntos
criticos desde la produccion de
las dosis seminales hasta el naci-
miento de los gazapos.

¢ Francois Tudela. Instalaciones.
Produccion de conejos con restric-
ciones alimentarias. (INRA) Do-
maine de la Verrerie. Centre de Re-
cherches de Toulouse. La charla
que suscit6é un mayor nimero de
consultas por parte de los cuni-
cultores fue la de Francois Tudela.
quien dio una vision diferente del
manejo alimenticio en las explota-
ciones basada en el racionamiento,
con ejemplos practicos, y presen-
tada de una forma muy facil y ame-
na.

« Javier Mora. La granja ideal. Ve-
terinaria Asvet. Mora dio unas im-
portantes indicaciones sobre los re-
quisitos minimos que debe cumplir
una instalaci6n para funcionar se-
gun los sistemas de produccién
actuales, marcando los errores co-
munes en los que los ganaderos
caen cuando abren una nueva ins-
talacion.

* Enrique Bayona, director-asesor
de Grupo Arcoiris; Juan José Moles,
director-ejecutivo de la corporacion
ganadera, y Domingo Berge, pre-
sidente de Inco, fueron los encar-
gados de laapertura de las jornadas.
Todos ellos incidieron en la im-
portancia del trabajo en equipoy el
sentimiento cooperativo para hacer
posible unas jornadas como las
presentadas, que son altamente
atiles para los ganaderos puesto
que van en beneficio de su forma-
cion técnica e inciden directamente
en una mejor rentabilidad de la
explotacion. En la clausura del
evento, Enrique Novales, jefe de re-
cursos ganaderos de Gobierno de
Aragon, habl6 sobre laimportancia
en la gestion de los residuos sefia-
lando que hay que cumplir muy
bien los periodos de supresion
paraevitar positivos a residuos de
antibioticos en carne.

LARGA VIDA
AL JAMON DE TERUEL

“Nuestra denominacion es la mds antigua creada
para el Jamon y durante sus 30 arios de vida ha
consequido importantisimos logros que ahora
quedan destenidos precisamente por una falta de

didglogo interno”

Delfin Albesa Barberan

PRESIDENTE DE GUCO -
GRUPO ARCOIRIS

| didlogo y la buena
comunicacion son la
base de cualquier re-
lacion humana. Siesta
falla se genera des-
confianza, y al final
afecta a una de las maximas que
debe reinar entre los seres humanos:

el respeto. Entre el sector agrope-
cuario, y en especial los producto-
res de porcino. siempre nos hemos
entendido muy bien, ya que somos
gente sencilla y humilde pero con
un gran sentido de la responsabili-
dad. siendo altamente exigentes
tanto con nosotros mismos como
hacia los demas. La comunicacion
deberia imperar siempre en las or-
ganizaciones, instituciones, admi-
nistraciones y empresas como la
base para lograr un buen entendi-
miento y evitar después proble-
mas a mayores. Nuestra denomi-

nacion es la mas antigua creada
para el Jamon y durante sus 30
afios de vida ha conseguido im-
portantisimos logros que ahora
quedan desteflidos precisamente
por una falta de dialogo interno.
Tampoco es nuestro deseo, y
hablo en nombre del colectivo al
que represento desde GUCO-Ar-
coiris. iniciar una batalla mediatica

que no nos lleve a ninguna parte
mas que a generar cadenas de re-
proches, las cuales terminan por ata-
car alas cualidades humanas cuan-
do no se sustentan con argumentos
l6gicosy racionales. Cuando eso su-
cede creemos que la mejor postura
esdejar que cada uno se exprese a
través de los canales, medios y for-
mas que considere oportunos, con

suficiente criterio como para co-
nocer dénde estd la barrera entre lo
informativo y el ridiculo, cayendo en
el descrédito hacia el pablico en ge-
neral, el sector que le rodea o incluso
el propio entorno.

Sean cuales sean los comenta-
rios en la prensa, confiamos en la
justicia a todos los niveles y espe-
ramos que el entendimiento y la
comunicacion que siempre han
reinado entre los productores de
Jamoén de Teruel vuelva a su cauce
natural. El Consejo Regulador ha
sido uno de los mayores impulso-
res de la provincia de Teruel a
través del Jamoén con Denomina-
cion de Origen. el alimento estre-
lla por el que se conoce a nuestra
tierra, y esperamos que todavia
siga promoviendo durante mu-
cho tiempo la ganaderia sostenible
que practicamos todos los dias
desde nuestras granjas. Mientras
tanto seguiremos apostando por el
trabajo, la organizacion y las accio-
nes socialmente responsables que
nos han definido alolargo de la his-
toria y que esperamos que siga
siendoasien el futuro. Larga vida al
Jamon de Teruel. ™
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\V/ Edicion Espiga Dorada

Coop San José, entrega
sus galardones “Espiga
Dorada’, en su V Edicion

SOCIEDAD COOPERATIVA
AGRARIA SAN JOSE

1 dia 19 de Marzo. fes-

tividad de San José,

Patr6n de la Sociedad

Cooperativa Agraria

SanJosé de Sadaba. y

en el transcurso de la
comida de celebracion del "Dia del
Socio”. se entregaron los galardones
“Espiga Dorada”.

Este galardon. quiere reconocer.
por un lado, a aquellas personas, aso-
ciaciones 6 entidades, que han
destacado. en defender. divulgar.
promocionar, la agricultura, el me-
dio rural y el medio ambiente.

En esta edicion, el galardon ha
sido otorgado al programa “Tem-
pero’.de la Television Autonémica
Aragonesa, por su gran labor divul-
gadora del campo aragonés.

Recogieron el galardon. que fue
entregado por el presidente de la Co-
operativa, Manuel Navarro, el pre-
sentador y director del programa,
José M? Paraled. junto con la re-
dactora. Maribel Guardiola.

Por otro lado. el galardon es un
premioa la calidad. y al trabajo bien
hecho. que se concede a aquellos
agricultores socios de la Coopera-
tiva, que han destacado por las en-
tregas de sus productos.

En esta ocasion, el premio a la me-
jor entrega de Cebada, correspondio.
a Hdos. de Teresa Muruzabal. re-
cogiendo el galardon, Valentin Na-
varro Lizondo. y el galardén a la
mejor entrega de Trigo. al socio.
Juan Ignacio Tambo Gallizo. Los
galardones fueron entregados porel
Presidente de BANTIERRA, José
Antonio Alayeto, y el Presidente de
Arento. Pedro Naudin, hizo entre-
ga alos ganadores, de los cheques,

con los que estdn dotados estas dis-
tinciones.

En esta edicion, el Presidente
delaCooperativa Manuel Navarro,
ha presentado el galardén “Espiga Jo-
ven’, dedicado a reconocer ¢l es-
fuerzoy dedicacion de nuestros jo-
venes,y que hayan destacado, en ac-
tividades, artisticas, deportivas. etc.

En esta primera edicion ha sido
merecedora de esta distincion. la jo-
ven tenista de Sddaba. Carlota Mar-
tinez Cirez, n® 1. en el ranking na-
cional de la categoria alevin, y que
esta considerada como la mejor ra-
queta sub-12 de Europa.

También en este acto, se hizo en-
trega de una placa de agradeci-
miento, por sudedicacion y trabajo,
en los ocho afios de pertenencia al

Consejo Rector de la Cooperativa,
a los socios, Jests Canales Giménez.
y Juan Ignacio Tambo Gallizo.

Ademas de los socios, estuvieron
presentes representantes de las Co-
operativas,y Entidades relacionadas
con la Cooperativa.

El Presidente Manuel Navarro, fe-
licito a los galardonados. y dirigio
unas palabras a los asistentes, agra-
deciendo a todos su presencia, y pro-
puso un brindis por el futuro del sec-
tor agricola y la Cooperativa.

Los galardones de la Espiga do-
rada. ganan en interésy aceptacion
cada afo. de la misma manera que
esta celebracion se consolida, como
un dia de referencia para los so-
cios,y también para la localidad de
Sadaba. m

Convocados los XV
Premios Manojo

El certamen de bodegas
cooperativas con mds
prestigio de Espana

UNION REGIONAL DE COOPERATIVAS
AGRARIAS DE CASTILLA Y LEON
(UrcacyL)

odas las bodegas coope-
rativas de Espafia espe-
ran la XV edicion de los
Premios Manojo en el
que poder demostrar su calidad y
obtener alguno de los galardones
en las diferentes categorias, que
son: Blancos J6-
venes, Rosados J6-
venes, Tintos jo-
venes, Tintos jo-
venes roble, Tin-
tos Crianza, Tin-
tos Reservas, Ca-
vasy Vinos Espu-
mosos de calidad
y Vinos semise-
cosy dulces. Esta
XV edicioén los
Premios Manojo.
organizados por
Urcacyl, cuenta
con el patrocinio de la Union Re-
gional de Cajas Rurales de Castilla
y Leon (Urcacyl) y la colaboracion
de Sigfito. el Ayuntamiento de
Tordesillas y de Cooperativas agro-
alimentarias de Espana.

Fechas
Las principales fechas a tener
en cuenta son la recepcion de
muestras en la sede de Urcacyl
de los vinos que se presenten al
concurso, entre los dias 21 de
abril y 9 de mayo; las precatas,
que se celebraran en el Hotel
Los Toreros de Tordesillas los
dias 21y 22 de mayo. la cata final
eldial2 dejunioylaentrega de
premios que tendra lugar en las
Casas del Tratado de Tordesillas
el dia 13 de junio.

Previamente a las catas en las

que participaran 50 endlogos. y
como viene sucediendo desde los
inicios de este concurso, todos los
vinos seran ensacados numera-
dos y precintados en presencia
notarial. La novedad de este afio
2014 es que el nimero minimo de
botellas para poder participar en
cada categoria es de 2.000, cifra
que se comprobara en la propia bo-
dega por técnicos de Urcacylenel
caso de que el vino consiga ser fi-
nalista. Los Premios Manojo vieron
laluzenelano 1996, inicialmente
con caracter regional y con una pe-
riodicidad anual.
Desde 1999 el
concurso pasa a
ser nacional y a
partir de 2006 se
realiza con una pe-
riodicidad bienal.
En las anteriores
ediciones han par-
ticipado una me-
dia superior a los
500 vinos por cer-
tamen, proceden-
tes de 15 comuni-
dades autonomas.
En el caso de Aragon, los ultimos
tres afios ha participado con una
media de 35 vinos en cada edicion.

Con este concurso. Urcacyl
siempre ha pretendido promo-
cionar los vinos elaborados por
las cooperativas y potenciar su
comercializaciéon y su consumo.
Se trata, de nuevo, de una buena
ocasion para que todo el sector
conozcay valore el concurso, asi
como para poder comprobar la
seriedad de las catas, la transpa-
rencia del concurso y la calidad
de los vinos de las bodegas coo-
perativas de Espafia

Las bodegas cooperativas re-
cibiran las bases, para poder par-
ticipar, en sus domicilios sociales
y también podran informase en
la pagina web www.premiosma-
nojo.es. ™

un nuevo avance de Sociedad

SOCIEDAD COOPERATIVA AGROALI-
MENTARIA NUESTRA SENORA DE LOS
PUEYOS DE ALCANIZ

ocalizada en Alcaniz y con-
formada con socios distri-
buidos por toda lacomarca
de Alcaniz, la Sociedad Co-
operativa Agroalimentaria Nuestra
Seriora de Los Pueyos inauguro el
pasado 12 de abril "PUEYOS CO-
MERCIAL", establecimiento que
pone al servicio de sus socios y de
los ciudadanos de la comarca una
amplia variedad de familias de pro-

gar. Con 500 metros cuadrados de
superficie en poco tiempo esta
consiguiendo ser un referente que
viene a completar la oferta co-
mercial para sus socios y los ciu-

dadanos de la comarca en las men-
cionadas familias de productos
que comercializa a unos precios
muy competitivos. M

ductos. tanto para el productor agri-
cola ganadero como para la familia
en su hogar o casa de campo; ali-
mentacion, recambio y repuesto

agricola, ferreteria para el profesio-
naly de bricolaje. piensos ganaderos
y animales de compaiiia, atiles para
mascotas, jardineria y menaje y ho-

Cooperativa Agroalimentaria
Nuestra Senora de Los Pueyos
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DEVOLUCION

El IVMDH, también
conocido como
céntimosanitario, se
instauro en el ano 2002
como un tributo que las
comunidades autonomas
podian aplicar para
financiar la sanidad

Ana Garin

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

| pasado 27 de febrero
de 2014 se publico la
Sentencia del Tribu-
nal de Justicia de la
U.E.que declarael Im-
puesto de Ventas Mi-
noristas de Determinados Hidro-

carburos IVMDH) contrario a la Di-
rectiva 92/12/CEEdel Consejo.de 25
de febrero de 1992, relativa al régi-
men general. tenencia. circulaciony
controles de los productos objeto de
impuestos especiales.

El IVMDH. también conocido
como céntimosanitario. se instauro
en el afio 2002 como un tributo
que las comunidades auténomas
podian aplicar para financiar la sa-

nidad Ese caracter finalista vulnera
la legislacion europea y de alli que
sesuprimiese el [VMDH en enero de
2013,y se convirtieraen un recargo
en el impuesto especial sobre hi-
drocarburos.

Ellmpuesto de Ventas de Mino-
ristas de Determinados hidrocar-
buros constaba de dos tramos, uno
estatal y otro autonémico. En Ara-
gon, al contrario que en la mayoria
de Comunidades Auténomas, no
se instaur6 el tramo autonémico. re-
percutiendo s6lo la parte estatal del
impuesto. Por tanto, el IVMDH in-
cluidoen el precio de los carburan-

La Agencia Tributaria ha
publicado en su web una
aplicacion para tramitar la
devolucion del impuesto

tes en Aragon era de 6€ por cada
1000 Litros en el caso del gasoleo Bo-
nificado (gasoleo B) y de 24€ por
cada 1000 litros, en el caso del ga-
s6leo Ay gasolina.

Aunque el impuesto existia des-
de el afio 2002, solo se puede soli-
citar la devolucién del IVMDH de
los 4 altimos ejercicios. Comoenel
2013 se suprime el impuesto, la so-
licitud de la devolucién sera de los

anos 2010, 2011 y 2012.

Paraello.la Agencia Tributaria ha
publicado en su web una aplica-
ci6én para poder tramitar la devolu-
ci6n del impuesto. Esta devolucion
la puede tramitar el propio usuario
(consumidor final) con su firma elec-
trénica, o bien un colaborador social
de la AEAT (algunas cooperativas
entre ellos).

El IVMDH se liquidaba trimes-
tralmente mediante un modelo 569
en Hacienday este tramite lo reali-
zaban los suministradores del car-
burante (cooperativas). Al ser un
impuesto que se liquidaba trimes-
tralmente y al poder pedir sola-
mente la devolucion de los altimos
4 anos, hay que tener en cuenta, que
conforme pase el tiempo se va per-
diendo derechos para la devolu-
cién de los diferentes trimestres.
Es decir. el que a 20 de abril de
2014 no haya solicitado la devolu-
cion. pierde el primer trimestre del
ano 2010. Y asi sucesivamente tri-
mestre tras trimestre.

Lasexistencias de 2013 que se li-
quidaron, en la mayoria de los casos,
en abril de ese mismo afio, podran
ser solicitadas por la cooperativa, ya
que lacooperativa lo liquidé pero no
lo repercutio en el precio del car-
burante.

Para poder solicitar la devolucion
de los ingresos indebidos por el
[VMDH esimpresionable presentar
las facturas. |
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presente en el campo espanol

Los pedriscos se producen

ros Agrarios ha ofertado cobertura

como frutales y citricos se cubren
ademaslos “dafos en madera’, esto
es,dafos en el arbolado que pudie-
ran afectar a la cosecha del afio si-
guiente.

-Las plantaciones jovenes (plan-
tones) también estan cubiertas con-
tra los danos del pedrisco.

-Ademas, como garantia adicio-
nal. y en cualquiera de los médulos,

lineas de seguro. Tanto en ntimero
de siniestros como en coste de la si-
niestralidad, el pedrisco se situa
por encima del 40% del total y jun-
to con la helada y la sequia supone
mas del 80% de la siniestralidad
abonada en toda la serie historica.

Alo largo del 2013, se han pro-
ducido un gran nimero de episodios
de pedrisco que han causado danos

todos los anos y con aseguradora para dar proteccion a ﬁﬂ'}"éﬂ“c',m" Apﬁgffg,f I(%Ia% se pueden asegurar los dafios que,  en mas de 460.000 has aseguradas.
mayor o menor los productores frente a este riesgo, Castilla y Ledn 180.936 como consecuencia del acaeci- Los pedriscos se han repetido entre
intensidad, provocan siendo ademas una de las cobertu- Aragon 81.228 miento del riesgo, puedan originar-  abril y octubre concentrandose so-
cuantiosas pér didas Yy ras mas comunes dentro de los se- Castilla- La Mancha 72.767 se en determinadas instalaciones  bre todoen los mesesdejulioy agos-
danos que pueden llegar a  guros para producciones agrarias. Catalufia 43.535 (macrotaneles, estructurasantigra-  to. EI namero, naturaleza y distri-
ser devastadores en las Actualmente, los productos de se- Navarra 18.016 nizo...). bucién geografica de los mismos,
explotaciones afectadas guro agricola estan estructurados en La Rioja 14.596 -Niveles de cobertura:Enelmé-  han provocado dafios muy intensos

modulos con diferentes niveles de Resto 50.000 dulo 1 (modulo basico), el pedrisco  en cereales, frutales, citricos, uva

COOPERATIVAS AGRO-ALIMENTARIAS
ARAGON / AGROSEGURO

a variada climatologia
de nuestra Peninsula
hace que el riesgo de
pedrisco pueda consi-
derase como un riesgo

cobertura. Asi el productor, en fun-
cion de su estrategia de gestion de
riesgosy sus necesidades, puede ele-
gir el modulo dentro de cada segu-
ro que mejor se ajuste a sus necesi-
dades, tanto de coste como de co-
berturas.

Con caracter general, existen

DISTRIBUCION DEL NUMERO
DE SINIESTROS AGRICOLAS
POR RIESGOS DESDE EL ANO

1980 HASTA 2012

se cubre a nivel de explo-
tacion y garantiza pérdidas
muy importantes en la ex-
plotacion (pérdidas ma-
yores del 30% de la pro-
duccion asegurada). En el
resto de médulos, 2,3y P
el pedrisco se garantiza a

de vinificacion y hortalizas.

La Comunidad Auténoma con
mas hectareas afectadas ha sido
Castillay Le6n con importantes da-
flos en la produccion de cereales y
uva de vinificacion seguida de Ara-
gon, Castilla-La Manchay Catalufia
donde los mayores dafios se con-

. P 2 - W . . 2
sistematico con una cuatro modulos de cobertura (Mo- ke nivel de parcela y gene-  centran en la produccién de fruta.
—— s i .

gran influencia en el desarrolloy ren-
tabilidad de las explotaciones agra-
rias. En efecto, los pedriscos se pro-
ducen todos los afios y con mayor o
menor intensidad, provocan cuan-
tiosas pérdidas y dafios que pueden
llegar a ser devastadores en las ex-
plotaciones afectadas.

Como la herramienta eficaz para
la gestion de riesgos que es. desde
sus comienzos el Sistema de Segu-

dulos 1, 2, 3 y P) diferenciados fun-
damentalmente por el nivel de co-
bertura y franquicias, y por el es-
quema de valoracion de dafio pu-
diendo ser parcela a parcela o para
el conjunto de la explotacion agraria.

Aunque en cadalinea de seguro
se recogen las especificidades pro-
pias de cada cultivo, las caracteris-
ticas generales de la cobertura para
el riesgo de pedrisco son:

= “ III

Jue
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-Se cubren danos a la produccion
(cantidad para todos los cultivos y ca-
lidad segtn cultivos).

- Para algunas producciones
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ralmente se garantiza el
100% del capital con una
franquicia sobre dafios del
10%. Sin duda, el pedrisco
esel riesgo que mayor por-
centaje de siniestros e in-
demnizaciones acapara.
Ello se explica porque, al ser un
riesgo sistematico caracteristico de
nuestra climatologia. ocurre todos
los anosy esta cubierto en todas las
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Con datos atin provisionales, la si-
niestralidad por pedrisco del pre-
sente ejercicio podria alcanzar los
190 millones de euros, lo que supo-
ne un 60% de las indemnizaciones
totales a satisfacer en el ejercicio para
los distintos riesgos en las produc-
ciones agricolas.

Parece que los datos muestran el
peso que tiene este riesgo en el sis-
tema de seguros agrarios. M
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= LTI:HLL:'!'.}‘:- frente al riesgo

1.- _r
_||_I -I v

ce pedrisco

A, A e D

PARA SIFSCRIPIR SE SEGLRD DRLIASE A AAPFRF SRR TF FRAPRFSAS o« SEOUFCE GFRERM L% FUEAL o0& 18 DF S B0R, AEL RS AL, AEEERAU T AT, SPIANT AL T A T SEG - R ITHA
SALITUA PLBAL [F SEIRETS « ML LA FRA SECLIRDS o UkaOm] 0 DS CIA, OF SECARCS o 8L LUARS | (TR A [IF SEGLEROS « AR B FOITFRAARM B0 SFGUACS CERERAL FS A  MUTUINLIOAL ARSCCERA DI
SEGUIROG « F{EPVETTA CIA SLEA A DE SEGLIROS « BASEGLROS, S0t DF SLTLROE « GERERALI DEESFaRS, S8 SEGLRDS A, SEGLROS GIMIHALES « ASEFS, SA SEGLIRITE = 4 EGLROS CATALANA DCCEENTL
o FIATE, WTUTHA OF SEGUTCS ¥ REASES LIRCES = BG5S SEGURLTS ¥ RE&SEGONCTS S8« FEALF SEGLRS GF NETLELES « CAIAMAR SECLFCE GFMERATES § &+ GES, SECILITCS ¥ HE&SECHRDS, 540« METROPCLEE, S8 ClA
P AL [ YD« RS A LT U D ST AT « WAL O s AT AT« F A0 & 8 DF SEGILIRCTY « S L TA. 5A 1 T SESLIY



Www.aragon.coop

PLAN DE
SEGUROS AGRARIOS

CoOOperathas
agro-almentarias

/SNNNEEE EEEREE N
'8 B BER BR Emec
TGN Tean

w -

AL
1

»asegura tu futuro« =

WWW.ENcsa.cs

PUBLICIDAD

INICIO SEGUROS PARA EXPLOTACIONES
SUSCRIPCION | AGRICOLAS
Cerega
1 de enero Cultrvos industriales no textiles
Ry Cooperativas
Harticolss al aite Hbre de ciclo
15 de enero Arimavera - verano y colos SUcesives
Forestales
Planta viva, Tlor cartada, viveros y semitlas
Producciones tropicakes y subtropcales
1 de febrero -
Cultrees industriales textites
Liva da rmeaa
1 de marzo Multicultivos de hortalizas
3 Citricolas : 3 3 : T T
1 de abril _ INICIO SEGUROS PARA EXPLOTACIONES
Harticolas en Canarias SUSCRIPCION | GANADERAS Y ACUICULTURA
Horticolas: bajo cutierta v al aie Hbre ey
de ¢iclo otafit = Invierno en Peninsula.y 15 de enero
1 d’E jl.?ﬂ'llﬂ Baleares Ciyino ¥ Capnno
Pataneras Equino
1 de julio Tamate en Canarias Awiar
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_ _ Olvareras Tarifa general ganadesa
1 de octubre ; 1 de marzo =
Yitlcolas Bdejillon
Fruticoias 1 de junio Retirada y destrooodn de animaies muerios
5 de ~ ; : "
:m-'hrihimhm Cultrvos forrajerns ‘I de juiliﬂ- Co mper'.sa_cd-l_'- o p_erd-aa de pastos
Cultreos agroenergéticos 1 de octubre Apicuttura

2 ooe TG
L L B

il A




20 | MEDIOAMBIENTE |

coOperavas
agro-almentanas

Abril 2014

www.aragon.coop

Certificaciones y ayudas por contribuir
a la reduccion de las emisiones de Gases
de Efecto Invernadero (GEIl)

El pasado 29 de Marzo

se publico el Real Decreto
163/2014, de 14 de marzo,
por el que se crea el
registro de huella de
carbono, compensacion y
proyectos de absorcion de
dioxido de carbono

Jestis Abadias

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

n el aio 2009, el Par-
lamentoy Consejo Eu-
ropeo sefialaron que
los esfuerzos para re-
ducir las emisiones de
gases de efecto inver-
nadero (GEI) en los sectores afecta-
dos por el régimen comunitario de
comercio de derechos de emision,
no eran suficientes para hacer fren-
te a los compromisos globales asu-
midos por la Comunidad hasta el
afio 2020 (Protocolo de Kioto). Esto
conllevo a plantearse la reduccion de

las emisiones en otros sectores, los
denominados difusos, entre los
que se encuentra el sector agrario,
ganadero vy la industria agro-ali-
mentaria. Por ello los estados miem-
bros, entre ellos Esparia, comenza-
ron desde entonces a establecer
politicas y medidas adicionales a
fin de reducir las emisiones en es-
tos sectores. Espafia como estado
miembro, se comprometio a re-
ducir en los sectores difusos un
10% sus emisiones de gases de
efecto invernadero en 2020 res-
pecto a los niveles de 2005.

Estanueva ley enmarca un pro-
yecto cuyo objetivo es el de redu-
cirlasemisiones de gases de efec-
to invernadero para cumplir con el
compromiso del Protocolo de Kio-
to, firmado por Espaiia, sin tener
que recurrir a la compra de dere-
chos de emision. El principal ob-
jetivo es invertir en sumideros na-
cionales y no tener que recurrir a
lacompensacién de CO2 en otros
paises.

Asi, el presente real decreto

contribuira a incentivar acciones
para la mejora de las absorciones
por los sumideros de carbono, de
manera que las reducciones y ab-
sorciones que se lleven a cabo en és-
tos ambitos tengan reflejo en el In-
ventario Nacional de Gases de Efec-
to Invernadero de Espana.

De esta manera se crea un re-
gistro de huella de carbono y de
compensacion, y proyectos de ab-

sorcion de CO2, estableciendo una
serie de medidas destinadas a fa-

cilitar y fomentar el calculo de la
huella de carbono. su reduccion y
compensacion mediante absor-
ciones de CO2.La participacién en
el registro es de caracter voluntario,
estando dirigido a personas fisi-
casojuridicas publicas o privadas
y trabajadores autonomos que des-
een participar en el mismo.

Este Real Decreto cuenta con 2 are-
as de actuacion o registro:

1. Calculo y registro de la huella de
carbono dirigido a empresas. De
este modo, una vez que el Minis-
terio de Medio Ambiente verifique
el calculo de la huella de carbono
de unaempresa, ésta obtendrd un
logo o sello oficial que podra uti-
lizar en sus comunicaciones. Ade-
mas se pretende que con el cdlcu-
lo de la huella de carbono se pue-
dan reducir emisiones, en ese caso.
se otorgard otro sello distintivo
de célculo y reduccion, ademas
de generar ahorros en el consumo
energético en la empresa.

2. Proyectos de absorcion, en el
que cualquier organizacién, pu-
blica o privada, o incluso un par-
ticular puede registrar proyectos
de sumidero. como por ejemplo te-
rrenos arbolados los cudles tie-
nen capacidad de absorber una de-
terminada cantidad de CO2. Al
mismo tiempo, en este registro se
podrin cruzar quienes quieran
compensar sus emisiones, y elegir
los proyectos con los que quieren
compensar, comprando reduc-
ciones a los titulares de los sumi-
deros de carbono registrados.

Toda esta linea de actuacion
estd aun por desarrollar y quizas
pueda complementarse con otros
proyectos de reducciéon y com-
pensacion de las emisiones de
CcOo2.m

YA PUEDES COMPRAR
TU COCHE NUEVO...

A TRAVES DE TU COOPERATIVA ;PIDE PRESUPUESTO!
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LAS COOPERATIVAS DE SEGUNDO GRADO
Y OTRAS FORMAS DE INTEGRACION

A estas Cooperativas les son aplicables las normas
establecidas para las Cooperativas de primer grado,
con una serie de caracteristicas propias

M? Pilar Nogueras

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

a Ley de Cooperativas

de Aragon define las

Cooperativas de se-

gundo o ulterior grado

como aquellas que agru-

pan a dos 0 mas coope-
rativas, con el objeto de cumplir fi-
nesydesarrollar actividades de ca-
racter economico.

A estas Cooperativas les son
aplicables las normas establecidas
para las Cooperativas de primer
grado, con una serie de caracteris-
ticas propias.

En lo referente alos socios, pue-
den ser admitidas como socios. las
Sociedades Agrarias de Transfor-
macion y cualesquiera otras enti-
dades de naturaleza publica o pri-
vada, si asi lo prevén sus Estatutos,
con el acuerdo favorable de, al me-
nos. dos tercios de los votos pre-
sentes en el Consejo Rector.

Las Cooperativas o Sociedades
Agrarias de Transformacién debe-
ran ostentar la mayoria de los votos
sociales, pudiendo los Estatutos es-
tablecer un minimo superior.

Elderecho de voto se rige. en ge-
neral, por lo establecido para las Co-
operativas de primer grado.

Los Estatutos regularan la forma
de representacion de cada entidad
socia, ya sea con un representante
0 con tantos como Votos ostente.

Los socios de trabajo. si existen.,
tendran derecho también a ser re-
presentados en la Asamblea gene-
ral.

Los miembros del Consejo Rec-
tor. Interventores y Liquidadores se

elegiran de entre los candidatos
presentados por las entidades so-
cias.de las que habran de ser socios,
cesando en sus cargos si perdiesen
tal condicion. manteniendo la Co-
operativa socia el cargo.

Respectoalas aportaciones obli-
gatorias al capital social se realiza-
ran en funcion de la actividad coo-
perativizada comprometida por
cada socio o por la real, si fuese su-
perior.

Los Estatutos fijaran los criterios y
modulos para definir la misma
Los Estatutos también pueden es-
tablecer la posibilidad de realizar
operaciones con terceros, en la mis-
ma proporcion en que lo tengan re-
cogido las Cooperativas de la mis-
ma clase de actividad.

Enel supuesto de Liquidacion de
la Cooperativa, el activo sobrante
sera distribuido entre los socios en
proporcion a los retornos percibi-
dosen los altimos cinco afios. o en
su defecto, a su participacion en la
actividad cooperativizada en dicho
periodo o desde su constitucion si
no alcanzase dicho plazo.

Las Cooperativas pueden cons-
tituir sociedades y asociaciones,
grupos cooperativos y consorcios,
suscribir con otras acuerdos inter-
cooperativos, asociarse con otras
personas, naturales o juridicas, y po-
seer participaciones en éllas, parala
mejor realizacion de fines concretos
y determinados, y de manera tem-
poral o duradera.

En virtud de los acuerdos inter-
cooperativos que puedan suscri-
birse, la Cooperativay sus socios po-
dran realizar operaciones de sumi-
nistro, entregas de productos o ser-

Las cooperativas de
segundo grado agrupan a
dos o mas cooperativas
con el objeto de cumplir
fines y desarrollar
actividades de caracter
econémico

Las cooperativas pueden
constituir sociedades,
asociaciones, grupos
cooperativos y consorcios

Las cooperativas
también pueden
suscribir acuerdos
intercooperativos

Los consejos rectores
son una pieza clave
en los procesos

de integracion

vicios a la otra Cooperativa firman-
te del acuerdo, teniendo tales he-
chos la misma consideracion que las
operaciones cooperativizadas efec-
tuadas con los propios socios.

Durante las tltimas décadas, la
Cooperativa de segundo grado ha
sido el instrumento natural de lain-
tegracion entre diversas Coopera-
tivas Agrarias. pero en todo pro-
yecto empresarial de integracion, la
clave principal es tener definidos los
objetivos empresariales que pre-
tendemos con la integracion, y pos-
teriormente determinar cual es la
férmula juridica mas adecuada para
el cumplimiento de tales objetivos.

La Cooperativa de segundo gra-
doeslaféormula de integracion mas
conocida, pero no es ni la Gnica, ni
tiene por qué ser la que mas se
ajuste a un proyecto concreto. El éxi-
to o el fracaso del disefio de la for-
mula de integracion depende de va-
rios factores, tanto materiales como
personales, incluyendo las decisio-
nes atomar en lo referente al patri-
monio preexistente de cada Coo-
perativa, la vinculacion patrimo-
nial o no de las Cooperativas en ¢l
nuevo proyecto, los 6rganos socia-
les, el nivel de autonomia que se
quiere mantener de las Cooperati-
vas integradas..

Lo que se debe perseguir en un
proceso de integracion, sea cual
sea la formula juridica elegida es:

Concentrar y completar la ofer-
ta comercial de los productos pro-
ducidos por las Cooperativas inte-
gradas.

Realizar compras en comin de
todo tipo.

La puesta en marcha de nuevos
servicios. nuevas dreas de negocio.
nuevas actividades empresariales,
optimizando los recursos disponi-
bles.

Mejorar la gestion de las socie-
dades integradas.

Mejorar la gestion financiera al
contar con mayor volumen de ne-
gocio.

Perfeccionar la distribucion.

Mejorar la profesionalizacion di-
rectiva y comercial.

Planificar de manera eficaz las
politicas de inversion, segin nece-
sidades de mercado, y desarrollar ac-
tuaciones en investigacion, des-
arrollo e innovacion.

Reducir costes de las Coopera-
tivas integradas.

Complementarse en vez de com-
petir.

Los Acuerdos Intercooperati-
vos son aquellos pactos o convenios
suscritos entre dos o mas Coope-
rativas cuya finalidad esla de apro-
vechar las sinergias existentes entre
las mismas, en orden a poder be-
neficiarse reciprocamente todas
ellas de los servicios, suministros y
demas actividades econémicas que
realicen las demas Cooperativas
firmantes, y asi permitir un mejor
cumplimiento de sus respectivos
objetos sociales.

Son una férmula de integracion
sin necesidad de vinculacion patri-
monial alguna, para abordar pro-
yectos de colaboracion entre Coo-
perativas, para compartir los servi-
cios que una Cooperativa presta a
sus socios,ampliando su base social
con los socios de otras Cooperativas
que no disponen de ese servicio,
para compartir instalaciones opti-
mizando. por tanto, las mismas.

Pero especialmente se utilizan
para ampliar una actividad empre-
sarial, o realizarla en conjunto, ges-
tionando eficazmente los recursos
disponibles por cada una de las
Cooperativas. Los Consejos Recto-
res de las Cooperativas participan-
tes en un proceso de integracion,
son una de las piezas clave del mis-
mo.y el convencimiento mas o me-
nos unanime de los componentes
de cada uno de los Consejos Rec-
tores es la premisa basica para que
el proceso se inicie y fructifique.

El tratamiento de la informacion
generada en todo el proceso tam-
bién influye favorable o desfavora-
blemente en la culminacion del
mismo, ademas de otros factores a
estudiar en cada caso concreto.
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LA FIMA DE ORO CONSOLIDA SU LIDERAZGO
INTERNACIONAL'Y LOGRA EL RESPALDO
UNANIME DEL SECTOR AGRICOLA

La muestra bate el record de asistencia con mds de 218.000 visitantes

FERIA INTERNACIONAL DE MUESTRAS
DE ZARAGOZA

a38EdiciéndelaFeria

Internacional de Ma-

quinaria Agricola, la

FIMA de Oro, cerré sus

puertas consolidando

su liderazgo como pun-
to de encuentro del sector agricola
mundial. La edicion del cincuente-
nario ha batido todos los récords
con laasistencia de mas de 218.000
visitantes, 1.251 expositores (un 6%
mas que en la edicion anterior) y una
superficie expositora de 135.000
metros cuadrados.

Unos datos histéricos para des-
pedir un certamen extraordinario
que confirma la pujanza del sector,
que se renueva con fuerzay calidad.
destacando el alto nivel tecnologi-
co de la muestra. Expositores y vi-
sitantes sefialan la excepcionalidad
de una muestra con unas perspec-
tivas de futuro inmejorables que si-
tian a FIMA como salon de refe-
rencia del mercado internacional
agroalimentario.

El multitudinario acto de inau-
guracion de FIMA 2014. presidido
por el Principe de Asturias, ya anun-
ciaba el respaldo total de los profe-
sionales del sectory su compromi-
so con una feria que sirve de esca-
parate tecnologico para la exhibi-
cién de las nuevas tendencias del
mercado agrario.

La presencia del Principe Felipe.
que recibio lainsignia de honor de
FIMA. ha supuesto un gran espal-
darazo parael certameny el sector.
Al acto inaugural también asisti6.en-
tre otras autoridades, el Ministro de
Agricultura, Alimentacién y Me-
dio Ambiente, Miguel Arias Carie-
te, quién aprovecho el marco de
FIMA para anunciar la puesta en
marcha del Plan Renove para trac-
tores y maquinaria agricola.

AMBICIOSO PROGRAMA
Durante los cinco dias se han su-
cedido las recepciones oficiales a di-
ferentes personalidades de empre-
sas y organismos publicos para
agradecer sucompromisoy apoyo
a FIMA y fortalecer las relaciones
profesionales con algunas de las
firmas mas prestigiosas que han
participado en esta edicion.

En este sentido, destaca el pro-
tagonismo que cobran las misiones
comerciales, que constituyen una de

las actividades con repercusion in-
ternacional mas relevantes que tie-
nen lugar durante la celebracion
de lamuestra,y que este afio ha con-
tado con la participacion de 158 de-
legaciones procedentes de 34 paises
dedicadas a la importacion, con el
objetivo de establecer intercam-
bios comerciales con los exposito-
res espafoles que han participado
en esta edicion.

En esta edicion del cincuente-
nario ha habido también un sitio des-
tacado para reconocimientosy ho-
menajes: a empresas, administra-
ciones publicasy presidentes de los
Comités Organizadores de las dis-
tintas ediciones. que. con su fidelidad
y presencia en todas las ediciones
desde que abriera sus puertas en
1964, han contribuido con su labor
a situar a FIMA a la vanguardia in-
ternacional de las grandes ferias
del sector primario.

Elatractivo y ambicioso progra-
ma de actividades. encuentros y jor-
nadas técnicas diseniado por la or-
ganizacioén ha resultado un éxito
de participacion que demuestra la di-
versidad y calidad de una muestra
que no hadejado indiferente a nadie.
Entre los actos destacala celebracion
del IV Congreso de Desarrollo Ru-
ral al que han asistido mas de 300
personasy mas de 40 ponentes ex-
pertos que han analizado y refle-
xionado sobre los nuevos retos del
campoy la ciudad.

Impulsar una agricultura profe-
sional y productiva es el reto que se
plantea el sector primarioy asique-
do de manifiesto en el XII Encuen-
tro Nacional de Operadores de Ce-

reales, inaugurado por M? Isabel
Garcia Tejerina, Secretaria General
de Agricultura y Alimentacion del
Ministerio de Agricultura, Alimen-
tacion y Medio Ambiente.
Asimismo. las empresas exposi-
toras han querido rendir un home-
naje ala propia FIMA, coincidiendo
ademas con su 50 Aniversario. Asi,
la Asociacion Nacional de Maqui-
naria Agropecuaria, Forestal y de Es-
pacios Verdes (ANSEMAT) ha re-
conocido el apoyo decidido de
FIMA al sector de la mecanizacion
sirviendo como escaparate para co-

nocer las altimas inno-
vaciones en maquinaria
y equipos destinadosa la-
bores agricolas. otor-
gandole el V Premio AN-
SEMAT. Por su parte. la
Agrupacion Espariola de
Fabricantes-Exportado-
res de Maquinaria Agri-
cola (Agragex) también
ha reconocido la calidad
y profesionalidad de
FIMA con una placa con-
memorativa del cin-
cuentenario.

Comorecuerdode la
celebracion de la FIMA
de Oro. la organizacion
ha elaborado un libro
que recoge las cinco dé-
cadas de la mecaniza-
ci6n agraria en Espania, un video re-
cordatorio de la historia de FIMAy
su progreso durante estos 50 anos,
y un vino de una seleccion de uva
garnacha con un etiquetado espe-
cial del aniversario de la muestra.

Tras cinco dias de incesante
actividad comercial y técnica, la Fe-
ria ha cerrado sus puertas con un
balance absolutamente extraordi-
nario. Un broche de oro que abre
multiples expectativas para la pro-
xima FIMA. que volvera a su cita
con todo el sector primario el afio
2016.m
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Ferias y
exposiciones

Entre los meses de mayo,
junio y julio se realizardn
las siquientes ferias
relacionadas con la
agricultura, ganaderia y
el mundo rural

FERIAS INTERNACIONALES

* 6-8 Mayo,

GENERA (Feria Internacional
de Energia y Medio
Ambiente). MADRID

FERIAS HUESCA

* 4 mayo

Feria Nature. ZAIDIN

+ 17 al 18 mayo

Feria de la Primavera. BIESCAS
* 31 mayo al 1junio 2014
Feria de Sant Medardo.
BENABARRE

« 15 de junio 2014

Feria de la Cereza de Bolea.
BOLEA

FERIAS TERUEL

¢ 3al 4 mayo 2014

Feria de Mayo.
VALDERROBRES

« 17 al 18 de mayo 2014
Expomas. MAS DE LAS MATAS
* 31 mayo al 1 de junio de 2014
Feria Agroganadera y
Comercial . TORRALBA DE LOS
SISONES

+ 13 al 14 junio 2014

Feria de la Energia en el Medio
Rural. FUENTESPALDA

FERIAS ZARAGOZA

« 23 al 25 mayo 2014
Campo de Daroca. DAROCA
«27al 28 julio 2014
Desarrollo Sostenible,
Biolégico y Ecoturismo.
LITAGO

FOTONOTICIA

Firma del acuerdo CERTIFOOD — LROA:

GRAN ACUERDO EN EL MUNDO DE LA
CERTIFICACION LROAY CERTIFOOD

Marta Vega Alvarez
DIRECTORA GENERAL DE CERTIFOOD

+ El pasado mes de marzo se firmé un
acuerdo de colaboracion entre las Entidades
de Certificacion CERTIFOOD y LROA (Lloyd s
Register Quality Assurance Espaiia). Ambas
entidades son un referente de la certificacion
para el sector agroalimentario, cada una en
su ambito de actuacion. El acuerdo entre CER-
TIFOOD y LROA ha sido posible por el animo
de las dos entidades de ofrecer al sector agro-
alimentario una herramienta global para
acometer cualquier tipo de certificacion que
el mercado, tanto nacional como interna-
cional les imponga. Con esta nueva asocia-
cion, el sector tendra centralizado en un
solo contacto cualquier necesidad en mate-
ria de Certificacion, sin tener que necesidad
de gestionar innumerables proveedores y
manteniendo su competitividad con sellos de
reconocido prestigio internacional.
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Y LA CONTRATACION INDEFINIDA

El'1de marzo de 2014 se publico el Real Decreto Ley
3/2014, de 28 de febrero, de medidas urgentes para el
fomento del empleo y la contratacion indefinida, que
aprueba una reduccion de las cotizaciones
empresariales por contingencias comunes a la
Sequridad Social para todas aquellas empresas que
formalicen este tipo de contratos. Las notas principales
que recoge el Real Decreto son las siguientes:

Rocio Joven

COOPERATIVAS AGROALIMENTARIAS
ARAGON

Beneficiarios:

Se podran beneficiar de esta medi-
da todas las empresas y autono-
mos. independientemente de su ta-
maro, por la contratacion estable de
un nuevo trabajador. cualquiera que
sea de su edad.

Cuantias:
La aportacion empresarial a la coti-
zacion a la Seguridad Social por

contingencias comunes serd de las
Siguientes cuantias:

-100 euros mensuales, si la contra-
tacion es a tiempo completo.

-Sila contratacion es a tiempo par-
cial: la cotizacion por contingen-
cias comunes se reducird a 75 euros
mensuales cuando la jornada de
trabajo sea,al menos, equivalente al
75% de la jornada de un trabajador
atiempo completo comparable,y se
reducira a 50 euros mensuales cuan-
dolajornada de trabajo sea equiva-
lente al 50% de la jornada de un tra-
bajador a tiempo completo.

r:illmul

Duracion:

Las reducciones tendran una du-
racion de 24 meses y la contrata-
cion debe suponer la creacion
neta de empleo, tanto del nivel de
empleo indefinido como del nivel
de empleo total de laempresa.

Judlt™

Las empresas de menos de 10
trabajadores, podran beneficiar-
se, una vez transcurridos los pri-
meros 24 meses, de 12 meses adi-
cionales de una reduccion del 50%
de la cuota por dichas contingen-
cias comunes.

Ambito de aplicacién:

La medida serd aplicable a todos los
contratos efectuados desde el pa-
sado 25 de febrero hasta el 31de di-
ciembre de 2014.

Creacion de empleo:

Las empresas 0 autbnomos que se
acojan a esta reduccién no deberan
haber realizado despidos discipli-
narios o por causas objetivas, de-
clarados improcedentes, o despi-
dos colectivos en los seis meses an-
teriores a lafecha de celebracion del
contrato. (A estos efectos, solo se ten-
dran en cuenta las extinciones rea-
lizadas con posteridad al anuncio de
esta medida, esto es posteriores al
pasado 25 de febrero). Tampoco se
pueden acoger lasempresas parala
contratacion de trabajadores que en
los seis meses anteriores a la fecha
del contrato hubiesen prestado ser-
vicios en la misma empresa me-
diante un contrato indefinido.

Obligaciones de Mantenimiento:
Lasempresas que no mantengan el
nivel de empleo total ni el nivel de
empleo indefinido en los 36 meses
siguientes al contrato deberan rein-
tegrar total o parcialmente las can-
tidades que se han ahorrado.

-siincumplen el primer afio. de-
beran ingresar la totalidad de la re-
duccion,

-siincumplen el segundo afio. de-
beran ingresar el 50%y

- si incumplen el tercer ano de-
beran ingresar el 33% de la citada di-
ferencia.

Otras obligaciones:

Ademas. se exige que la empresa
esté al dia de sus obligaciones con la
Seguridad Social y tributarias. y
que no haya sido sancionada por in-
cumplimientos de la legislacion so-
cialen los altimos dos afios. En par-
ticular, no podran beneficiarse las
empresas que hayan sido sancio-
nadas por no dar de alta a trabaja-
dores en la Seguridad Social.

Incompatibilidades:
Estareduccion de cotizaciones por
contingencias comunes no sera
compatible con otras bonificaciones
ala Seguridad Social. ™
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» Publicacion de Cooperativas Agro-alimentarias de Aragon. FACA
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Contacte con nosotros sin
quisra ASARDIBMOS

Ignacio Garcia

976 700 464
976 700 419
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Repsol AgroDiesel 1®

Recomendado por =
grandes expertos

en 13 tierra

En tu terreno, eres el que mas sabe. ¥ en el campo
de la maquinaria agricola, sigues el consejo de los
principales fabricantes: utilizar Repsol AgroDiesel 13,

REPSFOL

- Alarga la vida util de tu maguinaria.
-Minimiza las costes de mantenimiento:
- Mas respetuase con el entomo
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